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Hochwertige Ersatzteile fiir Forst und Garten

Produktvielfalt ist bei Kramp eine Selbstverstandlichkeit - und zwar branchenibergreifend. Zu un-
serem groflen Lieferspektrum, das wir europaweit anbieten, gehdrt daher auch ein umfangreiches
Ersatzteilsortiment fir die Gartenmaschinen- und Forsttechnik. 1996 hat Kramp diesen Unter-
nehmensbereich mit der Ubernahme der niederléndischen Firma Central Spares gegriindet und
seitdem kontinuierlich ausgebaut — mit groBem Erfolg. Genau wie beim Vertrieb von hochwertigen
Land- und Baumaschinenersatzteilen, so konnen wir auch im Bereich Forst und Garten auf die
gute Zusammenarbeit mit vielen, fihrenden Herstellern, wie z. B. AL-KO, Castelgarden, Briggs
& Stratton, Stiga oder Etesia, bauen. Vom Vertrauen, dass uns die Lieferanten entgegenbringen,
profitieren natirlich unsere Fachhandler, die vom kleinsten Befestigungsteil bis zum erstklassigen
Motor Top-Markenqualitat erhalten.

Wir méchten Ihnen in dieser Focus-Ausgabe den Ersatzteilservice von Kramp im Forst- und Gar-

tenbereich gerne einmal naher vorstellen. Lesen Sie ab Seite 8 wie sich dieser Unternehmensbe-
reich entwickelt hat, weshalb auch Industriemotoren mittlerweile eine wichtige Rolle bei Kramp
spielen und wohin die Reise noch fihren wird.

Eddie Perdok,
Direktor Kramp Gruppe
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LECTURA

Fachverlag

Lectura Online-Datenbank

utzliches Bewertungstool

fur mobile Maschinen

as fur den Autofahrer die Schwackeliste ist, ist fir den Land-
maschinenbesitzer Lectura. Die Online-Datenbank des Ver-
lages verréat Ihnen, wie viel Ihr .Gebrauchter” noch wert ist.
Damit sind Sie Mitbewerbern immer einen Schritt voraus. Seit 2010 ar-
beitet Kramp eng mit Lectura zusammen. Die Partnerschaft macht es
maglich, schnell, objektiv und glinstig den Wert von gebrauchten Land-

und Baumaschinen zu ermitteln.

Beim ,Gebrauchtent
zahlen innere und auf3ere
Werte.

Die Vorteile im Uberblick:

- Mit der Lectura Online-Datenbank sind Sie stets auf dem aktuellsten
Stand

- Typenbezeichnung, Hersteller oder Maschinenart sind Ihnen nicht
oder nur unvollstandig bekannt? Mit der automatischen Erkennung
kein Problem!

- Speicherfunktion im personlichen Kundenbereich mit Ubersichtlicher

Vergleichstabelle

Einzelbewertung oder Flatrate?

Ob ein Kunde die Datenbank taglich nutzt oder nur einmal seine Be-
wertung abgeben mdchte: Lectura und Kramp haben fir jeden Wunsch
die passende Losung! Kramp bietet seinen Kunden im Webshop zu
Sonderkonditionen Gutscheine fir Einzelbewertungen oder ganze
Flatrates an. Damit konnen Sie wahrend eines Jahres beliebig oft Ma-
schinen der von Ihnen gebuchten Produktkategorie bewerten. Dazu ge-

horen Baumaschinen, Gabelstapler, Hoch- und Tiefbaugerate, Landma-

schinen, Ladekrane, Kommunaltechnik und vieles mehr.

Anmelden und bewerten

Sie melden sich mit Ihren Kundendaten im Kramp Webshop an, und
klicken auf den Lectura-Button unter Service auf der Startseite unten
rechts. Uber die Hauptseite gelangen Sie direkt zur Produktseite, wo Sie
die Einzelbewertungsgutscheine bzw. die Flatrate in den Warenkorb le-
gen konnen. Schon steht Ihnen das Bewertungstool zu Sonderkonditio-
nen unter www.lectura.de zur Verfligung.

So funktioniert

das Lectura Online-Tool

Schritt 1: Klick im Kramp Webshop auf den Button ,lectura”
oder direkt auf www.lectura-online.com gehen

Schritt 2: Kategorie auswahlen

Schritt 3: Hersteller auswahlen

Schritt 4: Type auswahlen

Schritt 5: Maschinendaten spezifizieren (Betriebsstunden,
Zustand, Bewertungsdatum, Zusatzausriistung)

Schritt 6: Den wahren Wert der Maschine per Bewertungs-
zertifikat erfahren

Fiur weitere Informationen fragen Sie bitte die Kramp Produktspezialisten oder
besuchen Sie www.lectura-online.com.

e e ooccocseoeoeosossosoeoeoe s e s e eolecturaOnline-Toolauchaufwww.kramp.com
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Sisu arbeitet an einem 12-Zylinder-Motor
fur die Landwirtschaft. Die finnische Agco-
Tochter hatte bereits mit einem 7-Zylinder-
Reihenmotor liberrascht. Der Newcomer hat
eine V-Konfiguration und liefert rund 700 PS
(515 kW). Ein Zeitpunkt fiir die Markteinfiih-
rung ist noch nicht bekannt.

Die Daten des neuen Fendt 700, der auf der
Agritechnica ins Rampenlicht tritt, zirkulieren
bereits im Internet. Die Serie startet mit Leis-
tungswerten von 147 bis 176 kW (200 bis 240
PS) und fallt mit einer bis zum Kabinendach
durchgehenden Frontscheibe auf. Die Trakto-
ren haben dieselbe Nase und Motorhaube wie
die schweren Modelle aus der Serie 800.

Der Swede Loader des gleichnamigen
schwedischen Herstellers passt sowohl in den
Dreipunktheber am Heck des Traktors als auch
in das Fronthubwerk. Dieser besondere Lader
aus Skandinavien erreicht eine Hohe von bis zu
2,5 m, hebt bis 1.400 kg und kostet in der Ba-
sisversion rund 2.700 €.

Bei 9306, 9407 und 9407S handelt es sich um
drei neue Teleskoplader von Massey Ferguson,
die an die Stelle der Serie 8900 Xtra treten. Die
Motorleistung betrdgt 75 oder 97 kW (100 bzw.
130 PS). Der 9306 hebt 3 Tonnen und erreicht
eine Hohe von bis zu 6 m, beim 9407 (S) handelt
es sich um 4 Tonnen und 7 m.

Der Starguide lll von Kverneland bietet eine
Sektionssteuerung, die Uberlappungen mini-
miert und damit Spritzgut einspart. Der Star-
guide Il verfiigt iiber einen 5,7-Zoll-Touch-
screen und eine LED-Leiste zur Navigation
ohne Lenkautomatik.

Die Jumbo Rotoregge von Maschio ist jetzt in
einer aufklappbaren Ausfiihrung mit Leistun-
gen bis 450 PS erhaltlich. Wie die Orso, die fiir
Sakombinationen geeignet ist, hat die Jumbo
schwere Lager und ein schweres Getriebe.

Die Cirrus 02 von Amazone bietet Arbeits-
breiten von 3, 4 oder 6 m. Die Samaschine ist
mit dem RoTeC+ Scheibenkolter ausgestattet,
der einen hohen Druck verkraften kann. Die
25 mm breiten Fiihrungsrollen sorgen fir ei-
nen ruhigen Lauf und eine konstante Tiefe; sie
reinigen auch die Scheiben. Der Saabstand be-
tragt 12,5 oder 16,6 cm.

Gut 900 neue Mdhdrescher fanden 2009
trotz Krise auf dem britischen Markt einen
Abnehmer. Gemessen an den Verkaufszahlen
endete 2009 damit auf Platz zwei in diesem
Jahrtausend. 2008 war das Spitzenjahr. Bei
selbstfahrenden Hackslern konnten 2009 auf
dem britischen Markt 150 Stiick abgesetzt
werden.

Der BvL Siloblockschneider MegaStar
schneidet Blocke von 1,8 m Breite, 1,0 m Tiefe
und bis zu 1,8 m Hohe. Der maximale Inhalt des
Blocks liegt damit bei 3,24 m3. Der MegaStar
braucht einen kraftvollen Traktor mit viel He-
bekraft.

Kuhn stattet seine neuen Heurechen mit ei-
nem Rotor und Zahnen aus Aluminium aus. Der
GA 15031 ist damit 340 kg leichter als sein Vor-
ganger GA 15021. Weniger Gewicht bedeutet
Kuhn zufolge weniger Belastung beweglicher
Teile (sprich: weniger Verschleif).

EX KRAMP

Sicher fir Mensch und Tier

AKO: Konform fur Elektrozaun-Norm

_m Mit den neuen Power Profi-Netzgeraten der Modellreihe NDI und

sammmrErmE N erfullt AKO die aktuelle europdische Norm fir Weidezaungera-
te (EN60335-2-76 A 12]. Im Vergleich zu herkommlichen Netzgeraten sind sie sicherer,
stromsparender und bei starkem Bewuchs durch hohe Zaunspannungen sehr hitesi-
cher. Zudem leisten sie einen Beitrag zum Klimaschutz: Im Normalbetrieb verbrauchen
sie wesentlich weniger Energie als konventionelle Gerate. Eine spezielle Alarmfunktion
Uberwacht den Zaun, lost bei Dauerberihrung Alarm aus und verlangsamt die Impuls-
folge, so dass genligend Zeit fir Mensch und Tier bleibt, sich aus dem Zaun zu befreien.

.......................... Weitere Produkte von AKO im Webshop unter www.kramp.com

Kramp und SOLO
Vertriebspartnerschaft ausgebaut

Die hochwertigen Forst- und
Gartenprodukte von SOLO

sind europaweit sehr ge-

gebaut, und SOLO setzt auch
in Grofbritannien auf die

Kompetenz von Kramp.
fragt. Kramp gehort zu Zu unserem umfassen-
den Partnern des Un- den  Solo-Sortiment
ternehmens und ver-
treibt  SOLO-Sprih-

gerate und -Zubehor

bei Kramp gehdren
Handspritzen, RU-
ckenspritzen, Motor-
in Deutschland, den spritzen, Sprihgerate

und Granulatstreuer.

solo

....................... SOLO-Produkte online bestellen im Webshop unter www.kramp.com

Benelux-Staaten und
Frankreich. Jetzt wurde
die Partnerschaft weiter aus-

Horn Tecalemit

Flexible Olabgabe durch DrumMobil

HORMN
TECALEMIT

o 2T

Horn Tecalemit bietet professionelle Produkte zum For-
dern, Beflullen und Messen von Betriebsstoffen wie Kraft-
stoff, Ol, Fett, Luft und Chemikalien. Das Unternehmen
versteht sich als Anbieter kompletter Systemlosungen, wie
etwa das mobile DrumMobil 200 EPe. Es ermoglicht die
flexible Olabgabe mit einer Forderleistung bis zu 10 [/min
fur den universellen Einsatz im Werkstatt-, Tankstellen-
und Industrie-Bereich. Ein auflergewohnlich stabiler Fahr-
wagen sowie eine besonders leise Arbeitsweise zeichnen
das DrumMobil aus. Je nach Ausstattung mit elektrischen
Forderanlagen sind die Gerate direkt nach Anschluss an
die Energieversorgung betriebsbereit.

........................ Mehr zum DrumMobil 200 EPe im Webshop unter www.kramp.com



Innovation von Kramp
Bedruckte Zinken

Mit bedruckten Zinken fir Zetter und

;.-.-*“'"":: Schwader hat Kramp eine weitere Inno-

vation auf den Markt gebracht. Mittels

v
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gebracht, dass selbst bei mdglichem Bruch des Zinken jederzeit schnell und unkompli-

Lasertechnik ist das Kramp Logo und die
Bestellnummer so auf dem Zinken an-

ziert der Ersatzzinken bestellt werden kann. Uber 200 unterschiedliche Zinken-Typen, die
Kramp im Sortiment fuhrt, sind somit jederzeit identifizierbar.

.......................... Weitere Kramp Produkte im Webshop unter www.kramp.com

150 verschiedene Typen
— Rotorklingen
in neuer Verpackung

Samtliche Rotorklingen aus dem Kramp Sortiment sind seit
kurzem in originaler Kramp Verpackung erhaltlich. Kramp
bietet die 150 verschiedenen Klingentypen passend fir na-
hezu alle Erntegerate der fuhrenden Erntetechnik-
Hersteller. Mit der roten Kramp Originalpa-

ckung (a 25 Klingen] gewahrleistet Kramp

seinen Kunden, dass die Klingen héchsten

Qualitdtsnormen im Segment Rotorklingen
entsprechen.

.......................... Weitere Kramp Produkte im Webshop unter www.kramp.com

Armigo® Wildkrautbiirsten
Unkraut leicht entfernen

Armigo® ist eine einzigartige Wildkrautblrste, die an vielen
gangigen Motorsensen angebracht werden kann. Das ein-
zigartige Produkt beseitigt effektiv Unkraut von befestig-
ten Flachen und ist dabei duflerst umweltfreundlich.
Andere - oft giftige - Unkrautvernichtungsmittel sind
beim Einsatz von Armigo® Uberflissig. Mit Armigo®2
gibt es jetzt einen Nachfolger des Armigo®. Die Vorteile im
Vergleich zum Vorganger: Armigo®2 ist rund 50 % leichter, was eine

geringere Belastung sowohl fiir den Benutzer als auch fir den Motor bedeutet. Zum Aus-
tauschen der Birsten ist kein Schliissel mehr nétig. Aufgrund der Hardeloxierung und der
Nituff-Beschichtung ist das Gerat noch robuster und besitzt dariiber hinaus eine selbst-
schmierende Oberflache und eine groflere Materialharte.

Art.-Nrn.: FGP015057C passend fir Stihl, FGP015058C passend fir Husgvarna,
FGP015059C passend fir Tanaka (auch andere Marken sind im Kramp Liefersortiment
verfigbar), FGP015082 (1 Satz Bursten = 6 Stck.).

.............................. Mehr zu Armigo® im Webshop unter www.kramp.com

Die Kuhn Group hat die amerikanische Krau-
se Corporation iibernommen. Krause besteht
seit 1916 und produziert Bodenbearbeitungs-
Samaschinen fiir Traktoren bis 550 PS. Das
Unternehmen hat seinen Sitz in Hutchinson
(Kansas), beschaftigt 230 Mitarbeiter und hat
2010 einen Umsatz von 61 Mio. Dollar erwirt-
schaftet.

Krause hilft Kuhn in den USA in der For-
schung und Entwicklung und unterstiitzt das
Unternehmen beim Bau eines Werks fiir grof3-
flachige Satechnik. Krause erdffnet Kuhn nach
eigener Aussage einen guten Zugang zur Ge-
treidebranche, namentlich in Osteuropa. Kuhn
hat in den USA eine eigene Niederlassung mit
rund 500 Mitarbeitern.

Der Steuervorteil fiir Diesel entfallt mog-
licherweise fiir niederlandische Bauern, da die
Europdische Kommission eine Vereinheitli-
chung der Energiepolitik anstrebt. An die Stel-
le der 17 Eurocent, um die ein Liter roter Diesel
in diesem Fall teurer wird, tritt eventuell ein
Hektarzuschlag.

Fendt hat Ende Marz in Marktoberdorf mit
den Bodenarbeiten fiir eine neue Endmontage-
halle begonnen, die eine Jahresproduktion von
20.000 Traktoren ermoglichen soll. Die neue
Halle ist mit einer Investition von 172 Mio. Euro
das grofte Einzelprojekt in der Geschichte von
Agco.

Grammer hat seinen Umsatz im vergan-
genen Jahr gegeniiber 2009 um 28 % auf 930
Mio. Euro gesteigert. Der Umsatz im Bereich
~Seating Systems” ist um 38 % gestiegen, und
in der Kraftfahrzeugtechnik um 23 %. Der Ge-
winn vor Zinsen und Steuern (EBIT) belief sich
auf 32,9 Mio. Euro. Grammer beschaftigte Ende
letzten Jahres 7955 Mitarbeiter.

Der britische Markt fiir Landtechnik und
Traktoren hatte in der ersten Halfte des Jahres
2009 nach Zahlen von AEA eine Grof3e von rund
1 Mrd. Pfund. Dieser Betrag lag trotz Krise fast
auf demselben Stand wie im gleichen Zeitraum
2008.

Claas war letztes Jahr mit 98 Einheiten der
Marktfiihrer bei Hackslern und Mahdreschern
in Osterreich. John Deere lag mit 30 Einheiten
auf Platz zwei und New Holland mit 24 auf Platz
drei. Der Gesamtmarkt der Selbstfahrer (ein-
schl. Kartoffel- und Riibenroder) ist von 239
Maschinen im Jahr 2009 auf 193 Stiick im Vor-
jahr geschrumpft.

Holmer hat im letzten Jahr 154 neue und 144
gebrauchte Riibenroder verkauft. Der grofite
Absatzmarkt war Deutschland, aber auch Chi-
na, Russland und die Ukraine zeigten starkes
Interesse an der Technik des Herstellers aus
Eggmiihl. Holmer verkauft seine gebrauchten
Maschinen mit Garantie.

Terra Horsch heifit das neue Kundenmaga-
zin von Horsch in Schwandorf. Alle bekannten
Gesichter bei Horsch (u. a. Michael, Cornelia
und Horst Keller) kommen in der ersten, 52
Seiten starken Ausgabe zu Wort. Terra Horsch
soll zwei bis drei Mal im Jahr in den Sprachen
Deutsch, Englisch, Franzosisch und Polnisch
erscheinen.
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Stiga-Ersatzteile

Das Liefersortiment bei Kramp umfasst

hochwertige Ersatzteile fir alle Stiga-

Baugruppen wie z. B.:

Frontmaher

Aufsitzmaher

Rasenmaher

Schneefrasen

Freischneider, Rasentrimmer,
Heckenscheren usw.

= KRAMP

A\ Stiga verfiigt iiber Fertigungsstatten in Schweden, Italien, der Slowakei und China.

Stiga

Top-Marke mit
langer Tradition

Im umfangreichen Portfolio der Global Garden Products Gruppe
(GGP) ist die Premium-Marke Stiga das Flaggschiff des Unterneh-
mens. Vor gut 75 Jahren griindete Stig Hjelmquist die traditionsrei-
che Marke im schwedischen Tranas, in der Region zwischen Stock-

holm und Goteborg.

Stiga Uberzeugte von Beginn an mit zahlreichen innovativen Losungen und leistete mit
seinen Produkten wertvolle Pionierarbeit. Heute ist Stiga im Segment der Gartenmoto-
rengerate zum Inbegriff fir skandinavische Qualitat geworden. Bei der kontinuierlichen
Weiterentwicklung der Gerate stehen Betriebssicherheit, Effizienz und Ergonomie eben-
so im Fokus, wie die Okologie. So sind zum Beispiel alle Gerate mit Stiga-/GGP-Motoren
(4-Takt-Otto-Motoren) fir den Kraftstoff E10 geeignet. Ein weiteres Ergebnis dieser Phi-
losophie ist der COQ—neutrale, batteriebetriebene Frontmé&her . Park Mirage 5.0.%, der ab
Juni 2011 im Fachhandel erhaltlich ist.

Die Stiga-Gartenmaschinen werden nicht nur im privaten Garten eingesetzt. Ebenso ver-
trauen Gartenbau- sowie kommunale Betriebe bei der Pflege oder Anlage von Griinflachen
auf die Qualitat der langlebigen und belastbaren Stiga-Produkte.



Weltweit gefragte Produkte

Stiga gehért gemeinsam mit den Marken Castelgarden, Alpina und
Mountfield zur GGP Gruppe, dem flihrenden europaischen Hersteller von
Gartenmotorgeraten. Die Zentrale des in Uber 80 Landern aktiven Unter-

nehmens liegt im italienischen Castelfranco nahe Venedig.

Das Unternehmen beliefert sowohl den Fachhandel als auch die euro-
paischen Baumarkte. Die Marken Stiga und Castelgarden werden aus-
schliellich Uber den Fachhandel vertrieben. Die Produktionsstatten lie-
gen am traditionsreichen Standort in Schweden, Italien, der Slowakei
und in China. Die Fertigungstiefe der Maschinen und Gerate liegt bei 60
bis 80 %.

Stiga-Produkte:
betriebssicher, effizient,
ergonomisch, okologisch.

Erfolgreiche GGP Gruppe

Nach Einschatzung des Unternehmens entscheiden sich weltweit jahr-
lich rund 24 Millionen Verbraucher fiir Produkte von GGP. Hierzu ge-
horen Rasenmaher, Rasentraktoren, Frontmaher, Kettensagen, Hecken-
scheren, Freischneider, Laubblaser, Schneefrasen und Hacksler. Damit
wird ein jahrlicher Umsatz von gut 400 Millionen Euro erwirtschaftet. Mit
Kramp hat die GGP Gruppe fir ihre Premium-Marke Stiga einen starken,
international erfahrenen Vertriebspartner gefunden.

Ersatzteile tiga auf www.kramp.com

Webshop-Tipp
Neue und

auslaufende Artikel

Noch mehr Produktinformation im Kramp Webshop
fur Kunden: Neue oder auslaufende Artikel innerhalb
einer Produktgruppe werden auf dem Bildschirm
deutlich markiert angezeigt.

Mit @ wird auf neue Produkte hingewiesen,
@ kennzeichnet auslaufende Artikel.

Die Hinweisbuttons befinden sich direkt unterhalb der
Produktgruppenbezeichnung. Die Menge der entspre-
chenden Artikel wird ebenfalls angegeben.
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Beim Klick auf den Link .Neuer Artikel” bzw. ,Aus-
laufender Artikel” gelangt man direkt zu den entspre-
chenden Produkten.
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Rasenmaher, Kettensagen, Motorgerate, Laubblaser, Rasentrimmer, Freischnei-
der, Heckenscheren, Spritzentechnik u. v. m.: Um in Garten und Forst effektiv
und professionell arbeiten zu konnen, kommen zahlreiche Maschinen und Werk-
zeuge zum Einsatz. Fur die hochwertigen Markengerate sind unterschiedlichste
Ersatzteile in Top-Qualitat gefragt. Kramp bietet ein breites Produktsortiment fir

Gartenmaschinen und Forsttechnik, das stetig weiter wachst.

er Startschuss fir diesen Unternehmensbereich fiel bei

Kramp bereits 1996. Damals iUbernahm man die Firma

Central Spares, einen der fihrenden Ersatzteil-Grof3-
handler fur Garten- und Forstgerate in den Niederlanden. Eine
Entscheidung, die sich schnell als richtig erwies. Die kurzen Lie-
ferzeiten sowie die enge Zusammenarbeit zwischen Kramp und
fihrenden Markenherstellern Uberzeugten den einheimischen
Fachhandel nachhaltig.

Der Erfolg auf dem niederléandischen Markt befligelte Kramp,
sein Ersatzteilspektrum fir Gartenmaschinen- und Forsttechnik
auch Uber die Landergrenzen hinaus anzubieten. 2002 erfolgte
die Ubernahme der Firma Mowrite und damit der Einstieg in den
britischen Markt. Noch im selben Jahr begann man auch in Bel-
gien mit dem Ersatzeilvertrieb fiir Gartenmaschinen und Forst-
technik. 2004 fiel dann der Startschuss fir Frankreich Deutsch-
land, Osterreich und die Schweiz. In Frankreich tibernahm Kramp
das Unternehmen PBL Distribution. . Europaweit zahlt Kramp
heute rund 15.000 Fachhandler zu seinen Kunden, die das viel-
faltige Produktsortiment im Bereich Forst und Garten schatzen,
und die Zahl steigt weiter”, erklart Jeroen van Zalm, Produktma-
nager Forst & Garten der Kramp Gruppe.

Fiihrende Hersteller als Partner

A Mit einem umfassenden Ersatzteil-Liefersortiment fiir die Forst-
Kernstlck des Qualitatssystems rund um den Ersatzteilservice und Gartentechnik unterstiitzt Kramp europaweit bereits rund

ist bei Kramp das grof3e Sortiment an Originalteilen und A-Mar- 15.000 Fachhéndler.
ken. 35 fihrende OEMs z&hlt Kramp im Bereich Forst und Gar-
ten zu seinen Partnern. Im Gartensegment gehdren unter an-
derem namhafte Hersteller wie AL-KO, Castelgarden, Etesia,
M.T.D. und Stiga dazu. Der Fachhandel kann auf Markenartikel
flr unterschiedlichste Anwendungen zugreifen, wie beispielswei-
se Messer, Antriebsriemen, Elektro- und Bremsteile oder Batte-
rien. Kunden, die Ersatzteile fiir den Einsatz in der Forsttechnik
bendtigen, wie etwa Sageketten, Schienen oder Antriebsrader,

profitieren von A-Marken in Top-Qualitat.

Industriemotoren sind auf dem Vormarsch

Ein Segment, das bei Kramp immer mehr an Bedeutung gewinnt,
sind Industriemotoren und die dazugehorigen Ersatzteile. Auch
hier arbeitet Kramp mit fUhrenden Herstellern zusammen. =
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Die bekanntesten Namen sind Briggs & Stratton, Honda und Kawasaki. ..Der Motorenbe-
reich wird immer interessanter, denn vor allem Individualmotoren sind auf dem Vormarsch.
Die Allzweckmotoren kommen nicht nur in Gartengerdten zum Einsatz, sondern eignen
sich zudem flir den Bausektor sowie Kleingerate aus der Industrie. Auch Kunden aus die-
sen Branchen konnen wir mit unserem Ersatzteilsortiment und unserem Fachwissen um-

fassend unterstitzen”, erklart Jeroen van Zalm.

Wissen weitergeben

Mehr als 20 Produktspezialisten kimmern sich gezielt um die Bereiche Forst & Garten
sowie Industriemotoren inklusive Ersatzteile. Damit die Kramp Mitarbeiter den Fachhandel
in allen Fragen rund um die vielfaltigen und teilweise komplexen Produkte beraten kon-

nen, nehmen sie regelmafig an Produktschulungen teil, die von den Herstellern durch-

geflihrt werden.
AN Im Bereich Motoren unterstiitzt Kramp auch Kunden aus
dem Bausektor sowie Hersteller von Kleingeraten aus

) Dariiber hinaus gibt Kramp sein Wissen gerne an den Fachhandel weiter. Uber die Kramp
der Industrie.

Academy werden viele Seminare fiir Fachhandler angeboten, die gemeinsam mit den Her-
stellern durchgefihrt werden. Ein besonders gutes Beispiel dafiir war die AL-KO Roads-
how 2010. Im Rahmen dieser Veranstaltung prasentierte Kramp auch die neue Direct-

Overhead-Valve-Technologie von Briggs & Stratton.

Vertrauensvolle Vertriebspartnerschaften

.Ganz gleich fir welche Maschine oder welche Anwendung, fir unsere Kunden in Europa
maochten wir die Nummer 1 sein, wenn es um die Lieferung hochwertiger Original-Ersatz-
teile geht. Wir wissen, fir den Fachhandel ist Qualitat das A und O und die wichtigste Vor-
aussetzung fUr eine langfristige Zusammenarbeit. Daher arbeiten wir unermudlich daran,
weitere OEMs als Partner zu gewinnen und die bereits bestehenden Kooperationen aus-
zubauen”, betont Jeroen van Zalm.

Das Vertrauen, das Kramp bei seinen Lieferanten geniefit, ist grof3. Fir viele Unternehmen

AN Auch fiir kommunale Einrichtungen nutzt der Fach-
handel das Forst- und Garten-Liefersortiment von

ist der Grof3handler in einigen Bereichen sogar alleiniger Vertriebspartner. Beste Beispie-
Kramp. le sind Etesia und Stiga. Etesia strukturierte 2010 seinen Vertrieb in der Schweiz neu und
beauftragte Kramp exklusiv mit der Lieferung seiner Originalteile im Alpenland. Und fir
Stiga Ubernahm Kramp den alleinigen Ersatzteilvertrieb fir den Profi-Frontmaher Titan in

den Niederlanden und Deutschland.

Konkrete Zukunftsplane
Mit der Entwicklung, die das Ersatzteilgeschaft im Bereich Forst & Garten seit seinen
Anfangen 1997 genommen hat, ist man bei Kramp sehr zufrieden. Der grofite Marktan-
teil in diesem Segment ist immer noch in den Niederlanden zu verzeichnen. Aber auch
in Deutschland, Osterreich und der Schweiz l3uft die Zusammenarbeit mit Lieferanten
und Fachhandlern sehr gut, und das Potenzial ist noch lan-
Viele Hersteller setzen auf Kramp als ge nicht ausgeschdpft. In GroBbritannien und Frankreich, wo

Exklusivpar'tner' fur den Vertrieb durch die Ubernommenen Unternehmen bisher vorrangig

- - Nachbauprodukte verkauft wurden, ist Kramp auf dem bes-
hochwertiger Ersatzteile. g _ - P
ten Wege, den Vertrieb von Originalersatzteilen auszubauen,

und zahlt immer mehr OEMs zu seinen Partnern. Damit nicht
genug. Kramp hat bereits weitere Ziele, weif3 Jeroen van Zalm: ,Wichtig werden fiir uns in
Zukunft die osteuropdischen Lander sowie Spanien und Italien sein. Auch hier wollen wir
den Fachhandel mit unserer erstklassigen Ersatzteil-Logistik sowie unserem kompeten-
ten technischen Support unterstitzen. Die Chancen dafir stehen mehr als gut, sowohl fir

unser Ersatzteilangebot im Land- und Baumaschinensegment als auch fir Produkte aus

dem Forst- und Garten-Bereich.” W

10 22 KRAMP



INFFOCUS

FL R '
q

=

Honda und Kramp
bauen Zusammenarbeit aus

Ob fiir Forst und Garten, fiir die Industrie oder fiir den Bausektor: Allzweck-
motoren von Honda kommen in unterschiedlichen Branchen zum Einsatz. Der
erfolgreiche Global Player arbeitet bereits seit mehreren Jahren fiir den Vertrieb
seiner Produkte in Benelux mit Kramp zusammen. Im April 2011 wurde die Zusam-
menarbeit ausgebaut und Kramp ist jetzt auch offizieller GroBhandler von Honda fiir
den Vertrieb von Industriemotoren und Motorenersatzteilen in Deutschland.
Die hervorragenden Produktkenntnisse der Kramp Mitarbeiter wurden durch inten-
sive Schulungen in der 2009 neu erdffneten Honda Akademie in Erlensee vertieft.




Kramp druckt auf FSC®-Papier

Der Umwelt zuliebe

Trotz aller neuen Kommunikationstechniken: In unserer Gesellschaft ist Papier weiterhin der Informationstrager
Nr. 1. Nach Angaben des World Wildlife Fonds (WWF] hat sich der weltweite Papierverbrauch seit 1950 versie-
benfacht und liegt heute bei rund 367 Millionen Tonnen in Jahr. Ein Grof3teil der Papierprodukte wird immer noch
aus Frischfasern gewonnen, fir die wertvolle Walder - vor allem in Nordamerika, Brasilien und Skandinavien -

abgeholzt werden.




Fir den nachhaltigen Umgang mit der wich-

MIX

Papier aus verantwor-

tigen Ressource Holz setzt sich der Forest
Stewardship Council (FSC®) ein. Der FSC® ist

eine gemeinnltzige, weltweit tatige Organi-

tungsvollen Quellen

S FSC® C102775

wwwfsc.org

sation, die in Uber 80 Landern mit nationalen Arbeitsgruppen vertreten
ist. Ihre Mission: ,Forderung einer umweltfreundlichen, sozialférderli-

chen und 6konomisch tragfahigen Bewirtschaftung von Waldern”.

Hohe Standards, strenge Richtlinien

Der FSC® setzt auf drei Grundprinzipien: die Reduzierung des Papier-
verbrauches, die vermehrte Verwendung von Recyclingpapieren und
der Einsatz von Frischfasern aus nachhaltiger Waldwirtschaft. Fur die
nachhaltige, ressourcenschonende Waldbewirtschaftung hat der FSC®

hohe, international glltige Standards entwickelt. Durch die Anerkennung

ner verantwortungsvollen Holzwirtschaft stammen, herzustellen und da-

rauf das FSC®-Logo anzubringen.

FSC®-Logo fiir Nachhaltigkeit
Auch bei Kramp ist man sich der Verantwortung gegeniiber der Umwelt
bewusst. ,Das Internet ist mittlerweile zu einer wichtigen Informations-

quelle geworden. Aber natirlich haben wir auch verschiedene Printpro-

Naturliche Ressourcen
schonen ist wichtig.

dukte, um unsere Kunden und Lieferanten regelmafig und umfassend

Uber unser Lieferprogramm und unsere Serviceleistungen zu informie-

dieser Kriterien kénnen Forstbetriebe und nachfolgende Unternehmen
der Holzverarbeitung, wie z. B. Papierhersteller und Druckereien, an ei-
nem Zertifizierungssystem teilnehmen. Hierbei wird untersucht, ob das
Unternehmen den Materialfluss (Einkauf, Lager, Verarbeitung, Verkauf)
nach den Regeln des FSC® kontrolliert.

Nach Zertifizierung wird dem Unternehmen eine Urkunde mit einer Zer-

tifikatsnummer verliehen. Damit ist es berechtigt, Produkte, die aus ei-

Ideen fiur die Zukunft

ren”, erklart Ute Katemann von der Kramp Marketingabteilung in Strul-
lendorf. Kramp arbeitet dafir gezielt mit Druckereien zusammen, die
nach den strengen FSC®-Richtlinien zertifiziert sind und Papier aus ei-
ner nachhaltigen Waldbewirtschaftung verwenden. Auch fir den Focus
wird diese Art von Papier verwendet, wie das aufgedruckte FSC®-Logo
verdeutlicht.

.................. Mehr zum Forest Stewardship Council unter www.FSC.org

s«it 60 Jahren.

Gerrit Johan Kramp legt den Grundstein fir ein revolutiondres Geschaftskonzept. Das Prinzip:

Markenprodukte verschiedenster Hersteller fir den Landmaschinenfachhandel unter einem Dach

zu biindeln. So bekommen Kunden bei Kramp hochwertige Ersatzteile aus einer Hand.

www.kramp.com




Farmstar Ltd. in Grof3britannien

Fuhrende Markenprodukte
und Top-Service

Farmstar Ltd. wurde 1988 gegrun-
det und urspringlich von lan Hust-
ler in Eigenregie geleitet. Anfangs
kaufte und verkaufte das Unterneh-
men vor allem gebrauchte Trakto-
ren und Mahdrescher. Bereits 1990
wurde Farmstar offizieller Case-
Handler und gehort heute zu den
fihrenden Partnern dieser Marke
in GroB3britannien.

14 E€£ KRAMP

E“! Ej Neben Case fihrt Farmstar viele andere renommierte Marken, wie z. B.

Kverneland, Vicon, Kubota und Manitou, in seinem Liefersortiment. Das
m ﬂ Unternehmen ist seit 1990 kontinuierlich gewachsen und hat mittlerwei-

le insgesamt 75 Mitarbeiter. Die Unternehmenszentrale befindet sich in
Marr nahe Doncaster. Von dort aus werden Kunden in Sid-Yorkshire und Nottinghams-
hire betreut. Dariiber hinaus gibt es Niederlassungen in Brigg (fir Kunden der Grafschaft
Lincolnshire] und in Market Weighton (fir Kunden in Ost- und Nord-Yorshire). Eine

weitere Niederlassung befindet sich in Long Bennington nahe Newark, die fiir Kunden in

Fordern Sie uns heraus —
wir freuen uns!

Std-Nottinghamshire und Sud-Lincolnshire zustandig ist. Hauptgeschaft von Farmstar ist
der Verkauf von Traktoren. Auflerdem bietet das Unternehmen seinen Kunden einen um-
fassenden Ersatzteilservice und garantiert durch ein kompetentes Dienstleistungs- und
Wartungsteam schnelle Unterstiitzung vor Ort.

Das Werkstattteam besteht aus bestens ausgebildeten Technikern. Das Wartungsteam
verwendet fir seine Fahrten vollausgeristete Vans mit der neuesten Diagnosetechnolo-
gie, die es ermdglicht, den Kunden einen noch effizienteren und wirksameren Service zu
bieten. Der Geschaftsleiter, Andrew Waddington, der seit 19 Jahren bei Farmstar arbeitet,
glaubt fest an den Slogan des Unternehmens: Try as we try harder! (Fordern Sie uns he-

raus - wir freuen uns!).



AN Seit iiber 20 Jahren ist Kramp Geschéftspartner von Farmstar. Die Firmenzentrale
des britischen Unternehmens befindet sich in Marr nahe Doncaster.

- Kundenfreundlich und kompetent:
Insgesamt arbeiten 75 Mitarbeiter bei Farmstar.

Tatkraftige Unterstiitzung von Kramp

Kramp ist der fiihrende Ersatzteillieferant von Farmstar. Die erfolgreiche
Geschaftspartnerschaft besteht seit Uber 20 Jahren. Das Produktange-
bot wurde stetig ausgebaut von urspringlich ausschliefllich Metall-Er-
satzteilen fir Wendepfliige auf Bodenbearbeitungs- und Werkstattaus-
ristung, Hydraulikprodukte, Befestigungselemente und Spielzeug. Bei
Farmstar weif3 man, dass Kramp stets das gewiinschte Produkt liefert,
wenn es bendtigt wird. Unterstitzt wird das Team von Des Butterfield,
Kramp Account Manager. Als Ansprechpartner vor Ort weif3 er genau,
worauf man bei Farmstar Wert legt. Und Mark Benn, Group Parts Mana-
ger von Farmstar, sagt: .Unsere Kunden mdochten ihre Teile sofort und
zum fairen Preis. Kramp UK bietet uns beides. Sie verfligen Uber ein
umfangreiches Produktsortiment und kdnnen direkt am nachsten Tag
liefern. Das Support-Team in der Niederlassung ist ausgezeichnet und
uns eine grofle Hilfe. Der Service ist definitiv besser als bei unseren an-
deren Lieferanten. Kramp hat uns vor Kurzem auch bei unserer Pro-
duktvorfiihrung 2011 unterstitzt.”

Kramp wird Farmstar dieses Jahr auch noch bei speziellen Produkttagen
in Marr unterstitzen. Das Hauptaugenmerk liegt auf Produkten wie z. B.
Kornfeuchtigkeitsmesser von Wile, die Kramp und Farmstar zusammen
bei dieser Veranstaltung kalibrieren. Auch Kraftstoffschutz-Produkte,
die der veranderten Kraftstoffzusammensetzung und der Gesetzeslage

gerecht werden, sowie das beliebte Farm Alert-Fahrzeugortungssystem

werden prasentiert. Mitarbeiter mit entsprechendem Fachwissen sind

vor Ort, um die Kunden umfassend zu beraten.

Uberzeugt von My PartsPartner
Farmstar setzt konsequent auf Fortbildung, nicht nurintern bei den eige-
nen Mitarbeitern, sondern auch dort, wo ein Onsite-Training fir den End-

nutzer veranstaltet wird. Dadurch wachst das wertvolle Fachwissen und

Mit My PartsPartner
sichern wir uns
Wettbewerbsvorteile.

Fragen zu bestimmten Produkten und Anforderungen, zum Beispiel zu
Zapfwellen und Hydraulik, werden gar nicht erst gestellt. Weitere Schu-
lungen zu Leitsystemen sollen in Kirze stattfinden.

Anfang 2011 stellte Kramp Farmstar das My PartsPartner-Konzept vor.
Das Unternehmen ist von der Handelsinitiative Uberzeugt und sieht es
als eine wichtiges Instrument fir die Weiterentwicklung des Unterneh-
mens. Mark Benn ist sich sicher, dass - wenn My PartsPartner-Konzept
richtig eingesetzt wird - entscheidende Wettbewerbsvorteile fir das Un-
ternehmen entstehen.

...... ©e o000 000 o oo eoeMehriiber Farmstargibtesunter www.farmstar.co.uk
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Landwirtschaft in Grof3britannien
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Viehzucht und Ackerbau

Rote Busse und Big Ben, Tea-Time und Plumpudding, zerkluftete Kiisten und griines Weideland mit Steinmauern:

Wer an Grof3britannien denkt, hat sicher zunachst die eine oder andere landestypische Besonderheit im Sinn. Aber

das Vereinigte Konigreich hat viele weitere interessante Facetten zu bieten, auch im Bereich der Landwirtschaft.

rof3britannien ist der grofite Inselstaat

Europas und mit rund 60,2 Millionen

Einwohnern das drittbevdlkerungs-
reichste Land der Europdischen Union. Das
Vereinigte Konigreich setzt sich aus den ehe-
mals unabhangigen Einzelstaaten England,
Schottland, Wales und Nordirland zusam-
men. Hauptstadt des Landes und mit fast 14
Millionen Einwohnern die zugleich bevolke-
rungsreichste Metropole ist London. Weitere
grofle Stadte sind Birmingham, Manchester,
Glasgow, Edinburgh, Belfast und Cardiff.

Schafzucht und Ackerbau

Die Landwirtschaft in GroBbritannien ist hoch
mechanisiert und wird nach europaischen
Standards betrieben. Drei Viertel der Landesflache werden landwirt-
schaftlich genutzt, davon zirka zwei Viertel als Griinland und ein Viertel
als Ackerland. Der wichtigste Zweig der britischen Landwirtschaft, der
knapp drei Prozent der Erwerbstatigen beschaftigt und ebensoviel zur
Wirtschaftsleistung beitragt, ist die Viehzucht. GroB3britannien hat den
grofBten Schafbestand von allen europaischen Landern. Beim Ackerbau
steht die Erzeugung von Getreide, vor allem Weizen und Gerste, im Vor-
dergrund. Zu den weiteren landwirtschaftlichen Erzeugnissen gehdren
Olsaaten, Kartoffeln und Gemiise. Auch die Milchwirtschaft ist immer
noch ein wichtiger Sektor. Allerdings hat sie in den letzten zehn Jahren -
durch den Preisdruck von Supermarkten - stark abgenommen.

Auch geografisch setzt Grof3britannien in puncto Landwirtschaft kla-

re Schwerpunkte. Im Osten des Landes,
der generell flacher ist, dominieren grof3e
Ackerbaubetriebe, wohingegen im hiigeligen
Westen mit kleineren Betrieben die Schaf-
und Rinderzucht vorherrscht.

Von Biggleswade ins ganze Land

Kramp UK hat seinen Firmensitz in einem
8.000 Quadratmeter groBen Verkaufs- und
Vertriebszentrum in der Marktstadt Biggles-
wade und liegt damit direkt an der britischen
Hauptverkehrsstra3e A1. Das Unternehmen
beschaftigt 80 Mitarbeiter.

Kramp UK zahlt gut 2.000 Fachhandler aus
den Bereichen Landtechnik sowie Forst und
Garten in England, Schottland und Wales zu
seinen Kunden. Dariiber hinaus werden einbaubereite Produkte an zahl-
reiche OEMs in Grofibritannien geliefert. .Kramp gehort in Grofbritan-
nien zu den fihrenden Anbietern von hochwertigen Ersatzteilen fiir den
Agrarmarkt. Unser Vorteil ist, dass wir landesweit liefern kénnen”, betont
Julian Thompson, Geschaftsfihrer Kramp UK. Dafir sind im Kramp La-
ger in Grofbritannien tber 35.000 Teile permanent vorratig. Auch auf das
Liefersortiment in den anderen europaischen Kramp Zentrallagern in
Varsseveld (Niederlande), Strullendorf (Deutschland) und Civray (Frank-
reich) kann Kramp UK schnell zugreifen und dem Fachhandler in GroB3-
britannien so eine Lieferung von tber 150.000 Teilen am nachsten Tag
garantieren.

e c0ecccceescccesscsccesssceessos e e e e ee WWWkramp.com
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Produktspezialist Gerd Noppenberger

,Man muss schnell )
umschalten konnen!

T
A Gerd Noppenberg® in Strullendorf

Produkspezialist pei Kramp

Bei Anruf: Service! Fir Gerd Nop-
penberger ist das eine Selbstver-
standlichkeit. Fast drei Jahre arbei-
tet der 38-Jahrige mittlerweile bei
Kramp als Produktspezialist fir die
Bereiche Antriebstechnik, Elektro-
nik und Hydraulik sowie Pneumatik.
Seine Aufgabe: Kunden am Telefon
eine umfassende, technische Be-
ratung zu unterschiedlichsten Pro-
dukten, wie z. B. Motoren, elektro-
nische Antriebe, Kupplungen oder
Keilriemenscheiben, zu bieten.
Eine anspruchsvolle Tatigkeit, die
dem geburtigen Franken viel Spaf3
macht.

Z KRAMP

————

eine Arbeit ist alles andere als monoton und das schéatze ich sehr. Als Pro-

duktspezialist bei Kramp muss man schnell umschalten und sich innerhalb von

wenigen Sekunden auf die Fragen und Anliegen des Anrufers einstellen kdnnen”,
erklart Gerd Noppenberger. Von reinen Auskiinften beziiglich Produkteigenschaften, Ver-
fligbarkeit und Preis tber konkrete Vorschlage fir Alternativartikel bis hin zum Erstellen
von technischen Zeichnungen und Angeboten - das Aufgabenspektrum des Produktspe-
zialisten ist vielfaltig.

Dariber hinaus ist er - genau wie seine Kollegen - die Schnittestelle zwischen Kunde und
dem Kramp Werkstatt-Team in Strullendorf. Gilt es an einem vorhandenen Artikel spezifi-
sche Anderungen vornehmen zu lassen, berét Gerd Noppenberger ausfiihrlich und koor-
diniert das Projekt. Das gleiche gilt, wenn ein Kunde ein Musterprodukt schickt, zudem er
keine Ersatzteile mehr bekommt und somit eine Neuanfertigung notwendig wird.

Als Mitarbeiter ins Unternehmen einbringen

Besonders interessant wird es fir den engagierten Experten, wenn es um die Einflihrung
von Produktinnovationen geht. Montageanleitungen oder technische Hilfestellungen mit zu
entwerfen oder gemeinsam mit Lieferanten abzustimmen, sind echte Herausforderungen.
.Das Schone bei Kramp ist, dass man bei jedem Projekt die Mdglichkeit hat, sich mit sei-
nen eigenen Ideen einzubringen und das im Unternehmen immer miteinander gearbeitet
wird", betont Gerd Noppenberger.

Bei Kramp arbeitet man
miteinander und kann
eigene Ildeen umsetzen.

Wie alle Produktspezialisten im Kramp Team verfiigt auch er lber ein grof3es Fachwissen.
Dafir hat sich der gelernte Landmaschinenmechaniker in seinem Berufsleben kontinuier-
lich weitergebildet. So verflgt er u. a. auch Uber eine Ausbildung als technischer Zeichner
und hat erfolgreich die Meisterschule absolviert. Zurzeit studiert er - neben seinem Job
bei Kramp - Maschinenbau in der Abendschule. Abschluss ist 2012.

e e 0000000000000 0000000000eo0 e e 00000000000 eeoeoe e e ee WWWkramp.com
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PVG-Aufbautraining bei Sauer-Danfoss

Noch mehr Service
fur Kramp Kunden

Als Entwickler, Produzent und
Lieferant von hydraulischen und
elektronischen  Systemen  und
Komponenten fur mobile Arbeits-
maschinen gehort Sauer-Danfoss
international zu den fihrenden
Unternehmen. In aller Welt seizen
Maschinenhersteller aus den Berei-
chen Land- und Bauwirtschaft,
Straf3enbau, Material Hand-
ling und Forstwirtschaft

auf die Expertise des Glo-

bal Players.

Auch Kramp arbeitet eng mit Sauer-Danfoss zusammen. Ein wichtiger Bestandteil der
Partnerschaft sind intensive Produktschulungen, die Sauer-Danfoss fiir Kramp Mitarbei-
ter durchfuhrt. Im April 2011 fand in Offenbach ein PVG-Aufbautraining statt. Die Teilneh-
mer konnten dabei ihre Kenntnisse im Bereich effiziente und innovative Ventilsysteme”
vertiefen und wurden insbesondere zu Produkten geschult, die Uber das Sauer-Danfoss

Standardprogramm hinausgehen.

MafBgeschneiderte Engineering-Leistungen
In modernen, landwirtschaftlichen Maschinen ist der Einsatz
von effizienten Proportionalventilen immer mehr gefragt.
Vom Produktwissen der Kramp Mitarbeiter profitiert ein
breites Kundenspektrum. Dazu gehoren auch Erstaus-
rister aus der Landtechnik. Um den Kunden umfas-
sende Engineering-Leistungen bieten zu kénnen, ar-
beiten bei Kramp ausgebildete Ingenieure. Sie nehmen
regelmafig an Produktschulungen teil, sodass sie im-

mer auf dem neuesten Stand der Entwicklung sind. Durch

Individueller Service
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Als erstes Unternehmen der Branche bietet Kramp einen professionellen Werkstattservice.

So konnen Produkte individuell an die unterschiedlichen Anforderungen der Kunden

angepasst werden.

www.kramp.com




und Hausmesse

Landtechnik Traurig, in Wambach
in der Hallertau, feierte im Marz
das 25-Jahrige Firmenjubilaum und
beging das Ereignis mit Festabend
und zweitagiger Hausmesse. Das
Unternehmen mit 23 Mitarbeitern
prasentierte sich auf gut 2 Hektar
Betriebsflache als leistungsfahiger
und moderner Dienstleister.
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Die Carl Kessler Nachf. KG in Zell an

l;'. “1 der Mosel ist eines der fiihrenden Unter-
. = | nehmen fiir den Vertrieb wvon Weinbau- und Keller-
=4 technik. Das 100-J&dhrige Jubildum wurde Anfang April
) . ot _5; gebiihrend gefeiert. ,Informieren und ausprobieren® hieB
AF ) das Motto der gut besuchten Feier mit Maschinenausstel-
SuvbE .:: ol e lung, =zahlreichen Vorfiihrungen und einem Jubildums-
: ; 2 Gewinnspiel mit einer Traubenpresse als Hauptpreis.
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Zahlrejche Besucher besichtigten
den von Kram

p neu eingerichteten

Verkaufsshop und nutzten dje
Gelegenheit, sich {iber Neueste

Maschinen und Gerite fir Ackerbau,
Grijnland, Fors

S

ttechnik und natiirljch

Hopfenbay zu informieren.

C e
Neuerc’jffnun_g
zum 90-jahrigen

Jubildum

Doppelten Grund zu feiern gab es Anfang
Mérz bei Brey Landtechnik in Cham in
der Oberpfalz. Plnktlich zum 50-Jahri-
gen Jubildum konnte der neue Landma-
schinenbetrieb in der Raiffeisenstrafe im
Gewerbegebiet eroffnet werden. 7 die-
sem Anlass erschienen zahlreiche Vertre-
ter aus Politik yng Wirtschaft. Zum Tech-
nikangebot des Unternehmens gehoren
z. B. Marken wie Case ICH, Deutz-Fahr,
Krone, Péttinger, Amazone und Lemken.
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Beliebter Brotaufstrich: Marmelade & Co.

Beerenstark
# und fruchtig-fein'

in Teeloffel davon auf das Frihstiicksbrot oder in den Naturjoghurt - fertig ist ein le-

ckeres Geschmackserlebnis! Die Rede ist von Marmelade & Co. Aber Achtung: Mar-

melade ist nicht gleich Marmelade. Auch wenn der Begriff in Deutschland und Os-
terreich umgangssprachlich fur jede Form eines sii3-fruchtigen Brotaufstrichs verwendet
wird, sollte man etwas tiefer in das .Marmeladen”-Glas schauen. Denn was wir leichthin
als Marmelade bezeichnen, kénnte sich als Konfitlire oder Gelee tarnen.

Welcher Begriff nun zu welchem Fruchtaufstrich gehort, hangt vom Inhalt ab. Der Begriff
Marmelade entstammt dem portugiesischen Wort .marmelo” (Quitte). Laut Konfitiren-
verordnung besteht diese hauptsachlich aus Zitrusfrichten und muss mindestens 200
Gramm Friichte pro Kilo enthalten. Ein Marmeladenklassiker ist z. B. die Sorte Bitter-
Orange. Der Begriff Konfitire wiederum leitet sich vom Lateinischen conficere [Konfekt)
ab. Auch hier hat die Konfitlirenverordnung genaue Vorstellungen beziiglich der Zusam-
mensetzung: .Konfitlire extra” ist eine .streichfahige Zubereitung aus Zuckerarten, nicht
konzentrierter Pulpe, einer oder mehrerer Fruchtarten und Wasser”. Als Pulpe bezeichnet
die Fachindustrie eine aus frischen Friichten hergestellte breiige Masse, die ganze Frucht-
stiicke enthalten kann. In einem Kilo .Konfitlire extra” missen mindestens 450 Gramm
Fruchtmark oder Pulpe stecken. Eine .normale” Konfitiire muss nur 350 Gramm Friichte
enthalten. Zur Herstellung von Gelee werden keine ganzen Friichten, sondern der Frucht-

saft benutzt werden.
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Rezept
Ein Klassiker:
Erdbeerkonfitlire

Zutaten:

¢ 500 g frische oder gefrorene Erdbeeren
* 500 g Gelierzucker (1:1)

e 1 Spritzer Zitronensaft

[ -

Frische Friichte putzen und waschen bzw. ge-
frorene Erdbeeren in einen Topf fiillen. Ge-
lierzucker dariiber geben und alles gut mit-
einander vermengen. Damit sich der Zucker
auflosen kann, ca. eine Stunde stehen lassen.
Die Masse langsam erhitzen und regelmaRBig
umrihren. Beginnt die Masse zu kochen, Zit-
ronensaft dazugeben. Der Zitronensaft unter-
streicht zum einen das fruchtige Aroma der
Konfitlire, zum anderen behalt sie besser ihre
Farbe. Das Ganze ca. zehn Minuten einkochen
lassen und anschlieBend evtl. je nach Konsis-
tenzwunsch purieren. Nochmals ca. fiinf Minu-
ten kocheln lassen.

Bevor die Erdebeerkonfitiire in zuvor heif3
ausgespilte Glaser abgefillt wird, muss der
Schaum von der Oberflache abgeschopft wer-
den. Fir die Gelierprobe einen Essloffel Konfi-
ture auf einen Teller geben und fiir eine Minute
in den Gefrierschrank stellen. Wird die Frucht-
masse fest, kann sie abgefullt werden. Gefull-
te und fest verschlossene Glaser auf den Kopf

stellen, damit sich ein Vakuum bilden kann.

Guten AppetiH



Gewinnspiel

Preise finden
und gewinnen!

Wasser marsch! Werden Sie unser neuer Web-
shop-Rechenkdnig und gewinnen Sie einen
praktischen Schlauchwagen fiir die Garten- und
Hofarbeit.

Und so einfach geht's:

Loggen Sie sich mit Ihren personlichen Benut-
zerdaten in den Webshop ein. Geben Sie die Arti-
kelnummern der unten aufgefihrten Artikel ein,
notieren Sie den jeweiligen Brutto-Listenpreis

und rechnen Sie die Summe zusammen.

GEWINNSPIEL
p & & O

YASASOc000e
E€ KRAMP

Eir\km{’slish BricHhopreis)

Mathmesser: Avk-Nv: 2570520KR. = €
rillschavspitze:  Avk-Nr: 3668300 = €
Spiegelklemme:  Avk-Nv: CA3002000 = €
Tauchpumpes Ack-Nv: DABA0205 = €
Stidzvadk Avk-Nr: STRIG30 = €

G%a\m-l- = €

Die richtige Losung schicken Sie bis zum
30.09.2011 an:

Kramp GmbH, Redaktion Kramp Focus
Stichwort: Rechenkonig, Siemensstrafie 1,

96129 Strullendorf, E-Mail: focus.defdkramp.com

Bitte geben Sie lhre Kundennummer an!

Einsendeschluss ist der 30.09.2011 (Datum des Poststempels). Die Gewinner werden schriftlich benachrichtigt. Die Veroffentlichung der Gewinner erfolgt zeitversetzt in einer der
folgenden Kramp Focus-Ausgaben. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen. Barauszahlung ist nicht maglich. Mitarbeiter der Firma Kramp sind von der Teilnahme ausgeschlossen.
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H H ... hat sich leider in das Focus-Gewinnspiel der
Ein kleiner :

Ausgabe 01/11 eingeschlichen. Der Artikel 93050718
Feh l.el'tEUfel ees war kurzfristig im Webshop nicht mehr verfigbar, so-
dass der entsprechende Brutto-Listenpreis nicht ge-

funden werden konnte. Dafiir mochten wir uns ent-

Webshop-Rechenkonig

Herzlichen
Gluckwunsch!

. an die schlauen Rechenfiichse der Fa. Schoberth
Landtechnik im nordbayerischen Kasendorf. Sie haben
beim Gewinnspiel der Focus-Ausgabe 06/2010 mitge-
macht. Uber den Preis - einen Bollerwagen fiir Kinder
- freuten sich gemeinsam (v. L) Fritz Kunzelmann (Werk-
stattleiter), Hannelore Eberlein (Buchhaltung) und Rein-

hold Dauer (Lagerleiter). Uberreicht wurde der Preis von

Jochen Reinhard, Kramp AuBendienst-Fachberater.

schuldigen. Viele Gewinnspielteilnehmer haben uns
einfach die Gesamtsumme der Ubrigen Artikel zu-
kommen lassen. Das ist prima. Wir haben diese Ein-
sendungen selbstverstandlich bei der Ermittlung des
Webshop-Rechenkdnigs mit berlcksichtigt.
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