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Mit neuer Energie ins Jahr 2014

2013 neigt sich dem Ende zu - fir mich ist das der ideale Zeitpunkt, einen Blick zuriick auf die letzten Mona-
te zu werfen. Das vergangene Jahr war enorm wichtig. Wir haben neue Ma3nahmen ergriffen, mit denen wir
die Beziehungen zu unseren Partnern starken konnten. Dazu zahlen sowohl der Start unseres Webshops im
Redesign als auch die Fusion mit unserem skandinavischen Branchenkollegen Grene. Gemeinsam mit Grene
bieten wir jetzt ein noch breiteres Produktsortiment an. In Kombination mit unserem neuen Webshop haben
Sie so Zugriff auf rund 700.000 Artikel. Durch diese Optimierungen wollen wir dazu beitragen, dass Sie sich auf
Ihr Kerngeschaft konzentrieren kénnen.

In unserer Focus Dezember-Ausgabe erfahren Sie Wissenswertes liber unseren Lieferaten VOSS. Wir zeigen
Ihnen die besten Impressionen von unserem Messestand auf der Agritechnica und geben lhnen in unserer
Coverstory wichtige Hintergrundinformationen zum Thema ,Wartung in den Wintermonaten”. Zugleich ist dies
der letzte Focus in seiner bisherigen Form. Ab 2014 erhalten Sie ein Uberarbeitetes Magazin — mit aktuellen,
unterhaltsamen und interessanten Themen im neuen Design.

Fir Ihr Vertrauen und die gute Zusammenarbeit im zurlickliegenden Jahr danke ich lhnen an dieser Stelle.

Ich wiinsche lhnen viel Spaf3 beim Lesen, schone Festtage und einen guten Start ins Jahr 2014.

Eddie Perdok, CEO Kramp Gruppe
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lhre Rickmeldung bringt uns weiter

Vom Tipp direkt in die Praxis

Der Kramp Webshop entwickelt sich weiter. Nicht nur die Produktrange wachst wochentlich. Auch die Funktionen

werden kundengerecht angepasst. Von Anwendern erhalten wir dabei regelmafig Feedback. Das hilft uns dabei, zu

erkennen, wie der Webshop noch verbessert werden kann. Jede Riickmeldung werten wir aus. Die Anmerkungen

und Tipps setzen wir - wenn technisch moglich - zeitnah in die Praxis um.

nfang September ging ein neu gestalteter, optimierter Webshop
an den Start. Klares Ziel war die Produktsuche zu vereinfachen,
um den Bestellprozess zu beschleunigen. .Regelmafig errei-
chen uns Tipps und Rickmeldungen, die wir sehr ernst nehmen”, erklart
Arjan Everink, Manager E-Commerce Development der Kramp Gruppe.
.Wir sorgen dafiir, dass der Input aus allen Kanalen zusammengetragen
wird.” Dabei spielt es keine Rolle, ob der Kunde sein AnmQerkungen an
einen Account Manager richtet oder an einen Produktspezialisten, ob er
eine E-Mail schickt oder ob er den Feedback-Button im Webshop nutzt.
WWir kiimmern uns zentral um alle Anliegen und lassen sie, soweit es
geht, in realisierbare Losungen einflieBen”, so Arjan Everink. Folgende
Beispiele verdeutlichen, wie wir Tipps konkret in die Praxis umsetzen.

Die Kennzeichnung .Neuer Artikel” weist darauf hin, dass ein Arti-
kel neu in unser Sortiment aufgenommen wurde. Dieser Status bleibt
zwei Wochen sichtbar. Die Kennzeichnung .Auslaufender Artikel” macht
darauf aufmerksam, dass der betreffende Artikel in Kirze aus dem Sor-
timent genommen wird. Mit .Aktionsartikel” werden Artikel gekennzeich-
net, die temporar durch eine Sonderaktion beworben werden, z. B. durch
die Click. Bei Produkten mit der Kennzeichnung ..Staffelpreis” verringert

sich der Preis pro Stiick, je gréfler die Bestellmenge ist.

Danke fiir's
Feedback!

Bislang war eine Suche nur mit mindestens drei Zeichen mdglich. Kun-
den wiesen uns jedoch darauf hin, dass sie auch auf der Grundlage von
Artikelnummern, die nur aus zwei Zeichen bestehen, eine Suchanfrage
starten. Entsprechend wurde die Suchfunktion im Webshop angepasst.
Die Suchmaschine sortiert jetzt alle Ergebnisse so, dass die Artikel, die
mit der Suchanfrage am besten Ubereinstimmen, oben in der Liste ange-

zeigt werden.
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Der neue Quadtrac von Case IH tragt die
Typennummern 540, 580 und 620. Die Zahl steht
naherungsweise fiir die Nennmotorleistung in
PS. Beim 620 sind es 628 PS. Maximal liefert
dieser 25 Tonnen schwere Raupentraktor 692
PS und ein Drehmoment von 3.000 Nm.

Die Agro-Tochter McCormick und Landini
bringen ein stufenloses Getriebe von ZF fiir
ihre Serie X7 bzw. 7 heraus, die bis gut 200
PS geht. Eine schwere 8-Serie mit einem ZF-
cvt ist Argo zufolge ,,under construction”. Der
italienische Hersteller bringt auch ein eigenes
stufenloses Getriebe fiir die mittelschwere
6-Serie heraus.

Terramatic TMT09, das neue stufenlose Ge-
triebe von ZF, kommt zuerst im Lintrac von
Lindner zum Einsatz. Das ZF-cvt eignet sich fiir
Traktoren bis 100 PS und wird ebenso wie der
Lindner in Osterreich gebaut. Der neue Lintrac
bekommt auch eine lenkbare Hinterachse.

Der Viatrac 450 von Aebi hat ein stufenlo-
ses Getriebe, das von Aebi selbst entwickelt
wurde. Bei Geschwindigkeiten bis 7,3 km/h
arbeitet der Antrieb vollstandig hydrostatisch,
dariiber wird der mechanische Anteil immer
groBer, um die Effizienz des Getriebes zu ver-
bessern.

Same Deutz-Fahr bringt einen unter Last
schaltbaren Drehzahlwechsel fir die Ge-
lenkwelle. Wahrend der Arbeit lasst sich damit
ohne Unterbrechung der Fahrt zwischen der
normalen Drehzahl und der Eco-Stellung um-
schalten. Das spart Zeit und Kraftstoff.

Der ,,pneumatische” Entsteiner von Grimme
erhielt auf der Agritechnica eine Goldmedaille.
Durch einen kraftvollen Luftstrom zwischen
zwei Gitterketten passieren die Kartoffeln die-
sen Ubergang schwebend, wahrend Erde und
Steine nach unten fallen.

Auch die automatische Streubildeinstellung
van Rauch bekam Gold auf der Agritechnica.
Der Axmat tastet die Breite des Streubilds mit
Mikrowellen ab und nimmt bei Bedarf auto-
matisch Korrekturen vor, indem die Position
verandert wird, wo der Kunstdiinger auf die
Scheiben gelangt.

Silbermedaillen auf der Agritechnica gab es
u. a. fiir die Grofpackenpresse LSB 1290-ID
von Kuhn, die variable Einstellung Opti Speed
fur die Schiittlerdrehzahl bei Mahdreschern
von New Holland und das geschwindigkeits-
abhangige Lenksystem fiir die Lade- und Si-
lierwagen von Claas.

Eine Silbermedaille - insgesamt wurden auf
der Agritechnica 33 verliehen - gab es auch
fur den Hitch Assist von John Deere. Damit
konnen hydrostatisch angetriebene Trakto-
ren beim Ankoppeln von Werkzeug mittels
Tasten auf dem Kotfliigel langsam vor- oder
riickwarts fahren.

Curves-Control-Application - so bezeich-
net Dammann die Ausbringtechnik, bei der in
Kurven die ausgebrachte Fliissigkeitsmenge
automatisch in den dufBeren Sektionen des
Diisentragers erhoht und in den inneren Sek-

tionen verringert wird. Die Abweichung von der
Solldosierung ist dadurch gering.

Effizient, zuverlassig
und flexibel

Die dritte Generation moderner Spritzen-Disen: ID3 von
Lechler. Das praxisbewahrte Venturi-Prinzip des Injektors
garantiert eine optimale Zerstdubung und reduziert zugleich
den Feintropfenanteil. Bei einem Druck von zwei bis acht bar
in der gesamten Baureihe kann die Wasseraufwandmenge
und die Fahrgeschwindigkeit besser an die Applikations-
bedingungen angepasst werden. Zugleich hat Lechler die
Baulange der Disen minimiert. Sie ragen kaum unter dem

Gestdangerahmen hervor und sind so weniger anfallig fir

Briiche und Besch&digungen. Zu finden im Webshop unter
dem Suchbegriff ID3.
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Sichere Leerfahrten im
Straflenverkehr

Das hydraulisch klappbare Grundgerat ist ideal geeignet fir

sichere und komfortable Leerfahrten im Straflenverkehr. Es
kann vom Fahrersitz aus bedient werden. Der Balken
mit drei Verstellpositionen ermdglicht zudem die
Anbringung des bewahrten Bachthold-Zubehors.
Das Grundgerdt gibt es im Webshop unter der
Artikelnummer FT2040.

Reparatursatze erweitert

[ L)
Um den Bedarf an Vergaser-Reparatursatzen der renommierten e .’\'
Marken Walbro, Zama und Tillotson vollstandig abzudecken, hat D

o *

Kramp das Programm erweitert, sowohl bei den Originalteilen als

auch im Gopart-Sortiment. Die sorgfaltig ausgesuchten Kits sind
im Webshop nach Hersteller- bzw. Vergasertyp aufgelistet und
damit besonders einfach zu finden. Geben Sie einfach den fol-

genden Easylink ein: C81651
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Flexibler Partner fur (¢)TITAN
Hochdruckreiniger

Die formstabilen Hochdruck- und Rohrreinigungsschlauche von Titan-
Slide sorgen fir optimale Sauberkeit. Sie sind UV-bestandig, leicht,
hochflexibel und fir maximal 60° geeignet. Zu finden im Webshop
unter folgenden Easylinks: P1637139 (Hochdruckreinigungsschlauch),
P1637139 (Rohrreinigungsschlauch).




Mehrere Anschliisse in einem

Das Multi-X-Sortiment von Cejn
‘ [ umfasst fortschrittliche, einfach zu
bedienende Mehrfachkupplungen. Sie
wurden entwickelt, um den Anforderungen selbst
anspruchsvollster Mobilhydraulik gerecht zu werden.
Sie punkten nicht nur durch ihr innovatives Design.

Auch Flexibilitat, hohe Leistungsfahigkeit, einfache
Montage und ein reibungsloser Betrieb zeichnen die
Cejn Kupplungen aus. Zu finden im Webshop unter
den Suchbegriffen Multi-X Duo und Multi-X Quattro.
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Unschlagbar in Preis und Leistung

Erganzend zum Gopart Ket-

y””art tensortiment bietet Kramp %

jetzt auch eine Auswahl der : =

. . . E ) '_:'Jq{-\.
20 gangigsten Gopart Schienen. Sie passen zu den Ket- ; \ﬁgj E"d
i T
tensage-Modellen vieler namhafter Hersteller und sind %\‘&' s | W
ideal fir den Einsatz im Hobby- und semiprofes-

sionellen Bereich geeignet. Nicht zuletzt Uber- w

zeugt das gute Preis-Leistungs-Verhaltnis. Im
Webshop erhaltlich unter dem Suchbegriff .Gopart
Schienen”. Geben Sie den Easylink C46478 ein.
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Einfach trilliant dieser TS26

Grote setzt neue Standards bei den LED Arbeitsscheinwerfern:
Der Trilliant 26 mit seinen 1.400 Lumen ist extrem hell und
zugleich ungemein robust. Der leichtgewichtige Strahlemann
Uberzeugt durch seine hohe Lebenserwartung. Und auch unter
grofler Belastung zeigt er unvermindert tageslichtahnliche Power.
Erhaltlich im Webshop wahlweise mit Biigel oder Fuf3 unter dem
Suchbegriff Trilliant.
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Sicher auf der Treppe unterwegs

Eine clevere Gitterrostlosung fiir Treppenstufen, Podeste und Zwischenpodeste:
MEASTEP XSL. Die Produkte iberzeugen durch Stabilitat, Sicherheit und ihr geringes Gewicht.
Auch die MEA Gitterroste zur Abdeckung, z. B. von Liftungsschachten, sind begeh-

bar und durch die Stab-in-Stab-Pressung
fur jede Kreuzung tragend. Erhaltlich ist
MEASTEP XSL im Webshop mit dem Easy-
link P1639481, eine Auswahl an Gitterros-
ten mit dem Easylink P1639240.

Deutsche Betriebe fiir Landtechnik erzielten
im zweiten Quartal 2013 einen Umsatzanstieg
von 4,2 % gegeniiber demselben Zeitraum
von 2012. Der Handel mit Neumaschinen zog
4,3 % an, gebrauchte Maschinen legten 3,6 %
zu. Der Werkstatt- und Ersatzteilumsatz stieg
um 6,0 %.

Massey Ferguson wagt als zweite AGCO
Marke jetzt den Schritt nach Osteuropa. Bis-
lang war AGCO dort vor allem mit der Marke
Challenger aktiv. Die MF-Traktoren werden
tiber die Challenger-Kanale verkauft.

Traktorhersteller Ursus hat einen Auftrag
iber 3.000 Traktoren fiir Athiopien an Land
gezogen. Das Projekt hat einen Gesamtwert
von 67 Mio. Euro. Die Traktoren mit Leistungen
von 50 bis 80 PS werden 2014 in zwei Phasen
geliefert.

Claas und Same Deutz-Fahr beabsichtigen,
bei der Produktion von Traktoren von 51 bis
81 kW (70 bis 110 PS) zusammenzuarbeiten.
Die Modelle will man im italienischen Werk
Treviglio bauen. Anfang 2014 sollen nahere
Informationen zur Verfiigung stehen.

Deutz Motoren hat im ersten Halbjahr 2013
einen Umsatz von 681 Mio. Euro realisiert.
Damit lag der Umsatz 2,8 % niedriger als im
ersten Halbjahr 2012. Die Zahl der verkauften
Motoren sank um 8,5 % von 93.853 auf 85.907.

Michelin hat im ersten Halbjahr 10,1 Mrd.
Euro umgesetzt. Das ist weniger als im er-
sten Halbjahr von 2012, als der franzdsische
Reifenhersteller 11,0 Mrd. Euro erzielte. Die
Verschuldung sank von 26 auf 11 %, und der
Cashflow stieg.

Dr. Franz-Georg von Busse ist jetzt als
Berater fiir Pottinger tatig. Dr. von Busse war
22 Jahre lang Geschaftsfiihrer von Lemken
und ist im In- und Ausland fiir seine Fachkom-
petenz bekannt.

Pottinger erwirtschaftete im Geschaftsjahr
2012/13 einen Umsatz von 303 Mio. Euro.
Davon entfielen 61 % auf Landtechnik und
26 % auf Bodenbearbeitung. 16 % des Umsat-
zes erzielte das Unternehmen auf dem oster-
reichischen Heimatmarkt, 84 % im Export.

Kverneland hat 20 Mio. Euro in sein deut-
sches Werk in Soest investiert. Die Half-
te davon war fiir eine neue Lackierstrafle
bestimmt. Kverneland Soest erzielte in den
letzten Jahren im Schnitt einen Jahresumsatz
von 75 Millionen Euro.

Die DLG hat in diesem Jahr 393 Anmeldun-
gen fiir die Agritechnica-Medaillen in Gold und
Silber erhalten. Die Neuheiten kamen von 203
Herstellern aus 25 Landern. Weitaus die meis-
ten Einsendungen bezogen sich auf Traktoren
und Transporttechnik.

Die Agritechnica hat sich zur weltgroBten
Hallenmesse fiir Landtechnik entwickelt. Das
Ausstellungsgelande umfasst 41 Hektar. 2011
kamen 420.000 Besucher nach Hannover,
davon fast 100.000 aus dem Ausland.
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VOSS Fluid: Hersteller hochwertiger
Hydraulikverbindungen

Global Player mit
Bodenhaftung

Die malerische Kleinstadt Wipperfirth
VOSS mutet wie ein ideales Reiseziel fur Touristen

an. Mitten in einer idyllisch higeligen Land-
schaft findet man Hauser mit Schieferdachern, ein gemutliches Stadt-
zentrum und das platschernde Flisschen Wipper, das der Stadt seinen
Namen gibt. Hier wirde man kein Unternehmen vermuten, das tausende
Mitarbeiter beschaftigt und ein Global Player auf dem Gebiet Verbin-
dungstechnik ist. Doch auf VOSS trifft das genau zu.

Die VOSS Holding besteht aus zwei Geschéaftsbereichen: Automotive und Fluid. Beide Unter-
nehmensbereiche haben ihren Sitz in Wipperfirth und sind renommierte Marken auf ihrem
Gebiet. Schnelle Lieferung von Produkten in Spitzenqualitdt - damit punktet VOSS gegen-
tber dem Mitbewerb. ,Als privates Unternehmen verfligen wir lber einen groflen Bestand
und kénnen unsere Kunden schnell beliefern. Darin liegt unsere Starke”, erklart Dirk Hase,
AuBlendienstmitarbeiter von VOSS. .. Zudem zeichnen wir uns durch die Qualitat unserer Pro-
dukte aus. VOSS coat ist ein ideales Beispiel dafiir. Durch unsere Beschichtung aus Zink und
Nickel sind unsere Produkte optimal gegen Korrosion geschitzt. Das macht uns kein anderer
Hersteller nach.”

Moderne Produkte erfordern moderne Fertigungsanlagen

Um Verbindungen in Spitzenqualitat zu fertigen, braucht es ein Werk, das auf dem neues-
ten Stand der Technik ist. Bei VOSS stellen in blitzsauberen Hallen Roboter und qualifizierte
Mitarbeiter in rasendem Tempo Kupplungen her. Da das Unternehmen mitten in der Stadt
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VOSS Fluid in Zahlen:

Aktivin 74 Landern

Taglich werden 1.500 bis 2.000 Bestellungen
ausgeliefert

13.500 Artikel zur Auswahl

Mehr als 100 Millionen Teile durchlaufen jahrlich
die Eigengalvanik

Uber 99 % aller Lieferungen sind piinktlich




liegt, werden hohe Anforderungen an VOSS beziiglich Umweltschutz und
Sicherheit der Mitarbeiter gestellt. Auch Nachhaltigkeit spielt eine wich-
tige Rolle. Marketingleiter Marco Schawohl dazu: ..Der Betrieb unse-
rer Galvanik lauft vollkommen ressourcenschonend ab. Wir verwenden
ausschliellich Brauchwasser anstelle von wertvollem Trinkwasser. Die
Abluft der gesamten Anlage wird gefiltert, und durch die Warmeriick-
gewinnung sparen wir zusatzlich eine wesentliche Menge Energie ein.”

Hohe Qualitét ist Standard

Ein weiterer Vorteil der modernen Arbeitsweise ist neben Langlebigkeit
héchste Prozesssicherheit. Diese wird durch standige Tests tberwacht.
So wird in der Galvanik bei jedem Fertigungslos die Beschichtungsdicke
und der Legierungsanteil Uberprift. In der gesamten Fertigung und der
Montage kommen Kamerasysteme und Sensoren zum Einsatz. Nichts
bleibt dem Zufall Gberlassen.

VOSS distanziert sich von reiner Massenproduktion. .Wir héren genau auf
die Wiinsche unserer Kunden. Soweit wie mdglich versuchen wir kunden-
spezifisch zu liefern. Deswegen stehen wir auch standig im Kontakt mit
unseren Kunden, beispielsweise mit Kramp. Wir pflegen gute Kontakte
und haben dasselbe Ziel vor Augen: Anwendern Produkte in Spitzenquali-

tat mit dem zugehdrigen Service so schnell wie méglich bereitzustellen.”

eecececec 000000000000 e o Weiterelnformationen unter www.voss.de

Webshoptipp

TIPPS & TRICKS

Download-Center noch
benutzerfreundlicher

In unserem neuen Download-Center finden Sie zahlreiche

praktische Serviceinformationen, beispielsweise zu den The-

men Garantie oder Wascheservice. Aber auch die aktuellsten

Focus-Ausgaben gibt es hier als Online-Version. Alle Themen
wurden ubersichtlich in verschiedene Kategorien unterteilt, so
dass Sie das gewiinschte Dokument schnell und einfach fin-
den. Die ausgewahlte Word-, Excel- oder PDF-Datei 6ffnet sich

mit nur einem Mausklick. Bei Fragen hilft Ihnen Ihr Fachbera-

ter im Innendienst gerne weiter.

Folgende Themen sind im Download-Center verfiigbar:

Allgemein Hier finden Sie
Informationsmaterial, z. B.
Pressmafitabellen.

Software Softwareprogram-
me wie ein Berechnungspro-
gramm fiir Keilriemen, die
SATURN Zylindersoftware,
ein Konfigurationsprogramm

fur (Mini-) Aggregate und

eine Gratis-Software fir ein-
fache technische Zeichnun-
gen (CadStd Lite) wurden hier
hinterlegt.

Retouren, Garantie und
Reparatur In diesem Bereich
finden Sie verschiedene
Formulare zu den Bereichen

Ricksendung, Abholung
von Batterien, Garantie oder
Reparatur.

Formulare Vordrucke fir Kli-
maanlagen-Schlauchpressen
und ein Auftragsformular fur
den Wascheservice finden Sie
unter ,Formulare”.

Expert Mochten Sie in unse-
rem Produktmagazin Expert
noch einmal etwas nach-
schlagen? Hier finden Sie alle
Ausgaben.

Focus Alle Ausgaben unseres
Kundenmagazins sind hier

hinterlegt.

o e c0 000000000 0s000000cesoese e e e ee WwWWwkramp.com
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Winterzeit ist Wartungszeit

Wenn Iraktoren zum Dol

Nach der Saison ist vor der Saison. Wenn Traktoren, Mahdrescher und Kartoffelroder auf dem

Feld ihre Arbeit erledigt haben, geht es fiir sie in die Werkstatt. Hier werden sie wieder fit fiir die
nachste Saison. Fiir ihre Besitzer ist die Wartung haufig ein notwendiges Ubel, aber gerade fiir die
Lebensdauer des Maschinenparks und die Sicherheit der Nutzer immens wichtig. Die Wintermo-

nate sind fiir die Wartung pradestiniert. Das betrifft sowohl den Handler als auch seine Kunden.

ie perfekte Zeit, Maschinen einer ausfiihrlichen Ins-

pektion und professionellen Wartung zu unterzie-

hen, beginnt genau dann, wenn die meisten Pflanzen

abgeerntet sind. Vorbeugende Instandhaltung hat
ihren Preis, ist aber um ein Vielfaches giinstiger als ein Total-
schaden an der Maschine oder am Maschinenteil. Der Trick
besteht darin, als Landtechnikhandler den Kunden von der
Notwendigkeit der Wartung zu tUberzeugen.

.Hatte ein Kunde schon einmal ein echtes Problem, weif} er,
dass Wartung kein Uberflissiger Luxus ist”, diese Erfahrung
hat Peter Bouten gemacht. Der Werkstattleiter von Coenders
Lottum BV arbeitet seit September mit Hochdruck an der Pla-
nung fiir die Wintermonate. ,Wir weisen unsere Kunden mit
einem Anschreiben auf die Mdglichkeit hin, ihre Maschinen in
den Wintermonaten warten zu lassen. Natirlich versuchen wir,
dieses Thema so attraktiv wie moglich zu machen, indem wir

unseren Kunden beispielsweise bei der Abrechnung entgegen-




<tor mussen

& Geschiftsfiihrer Mark
Coenders (l.) und Werkstatt-
leiter Peter Bouten betonen,

wie wichtig korrekte Wartung
ist.

kommen. AuB3erhalb der Saison konnen unsere Kunden am besten auf ihre Traktoren oder
anderen Maschinen verzichten. Und wir sorgen auf diese Weise dafiir, dass unsere Werkstatt
auch in diesem Zeitraum ausgelastet ist”, erklart er. Coenders Lottum BV liegt im Gro3raum
Venlo und betreut viele Kunden in einem Umkreis von rund 25 Kilometern.

Keine Selbstverstandlichkeit
Trotz der immensen Bedeutung von Wartung ist sie langst keine Selbstverstandlichkeit
mehr. Peter Bouten: ,Der Kunde will Reparaturen mehr und mehr selbst in die Hand neh-
men. Friher ist er vorbeigekommen, wenn er ein Problem hatte. Heute ruft er an und
erkundigt sich am Telefon, wie er den Fehler selbst beheben kann. Das klappt manchmal,
aber langst nicht immer.” Viele Maschinen sind mit komplexer Elektronik und Hydraulik
ausgestattet. Dann wird die Fehlersuche schwierig. Der Kunde wendet sich dann an jeman-
} den, der dafiir ausgebildet ist und Erfahrung hat - den Landmaschinenbetrieb. Friiher konn-
" te man Fehler buchstablich sehen, heute ist oft Suchen angesagt.

Richard Vaessen, technischer Leiter von Frissen Groen Techniek, bestatigt, dass die meis-

ten Kunden nur schwer vom Nutzen korrekter Wartung zu Uberzeugen sind. .Der Kunde
< Fir die Wartung an denkt, dass er die Wartung und Pflege selbst erledigen kann. Und manchmal stimmt das

Rasenméhern sind die Winte rmo- auch. Wenn es aber um grofiere Instandhaltungsarbeiten geht, braucht man Spezialisten.
nate ideal. Frissen holt die Rasen-
maher bei Kunden ab und bringt
sie ihnen wieder nach Hause.

Zum Auslesen zahlreicher Maschinen werden Spezialgerate benoétigt. Gerate, die der Kun-
de nicht hat.” Das Unternehmen mit Sitz im niederlandischen Valkenburg hat im Oktober
seine Kunden per Brief an die Wartung im Winter erinnert. Fir Frissen ist das eine wichtige
Zeit, in der Kunden auch einmal ohne ihre Maschinen auskommen. Richard Vaessen dazu:

4a4/13 Focus 9



A\ Spezialisiertes Personal fiihrt die
Wartung bei Coenders Lottum BV aus.

J/ Techniker sind in verschiedenen

Bereichen der Werkstatt bei Frissen tatig.

.Wir betreuen einen breiten Sektor. Unsere Kunden kommen aus den
Bereichen Garten- und Landschaftsbau, Landwirtschaft, Bau und aus der
Industrie. Wir benachrichtigen sie, damit unsere Techniker auflerhalb der
Saison ihre Maschinen wieder auf Vordermann bringen konnen, so dass
sie in der nachsten Saison wieder voll einsatzfahig sind.”

Optimales Zeitmanagement fiir alle Segmente

Wie andere Landtechnikbetriebe auch nutzt Frissen Groen Tech-
niek attraktive Aktionen und Angebote. Aus Erfahrung weifl Richard
Vaessen, dass vor allem Firmen die Wartung so lange wie méglich auf-
schieben und erst kurz vor Saisonbeginn einen Termin vereinbaren.
Kosten und Ertrage sollen auf diese Weise nahe beieinander gehalten
werden. ,,Damit wir keine Engpasse bekommen, versuchen wir beispiels-
weise Privatleute, die ihren Rasenmaher zur Instandsetzung bringen,

Geféhrlicher Sektor

Korrekte Wartung beugt Unféllen vor. Zu diesem Ergebnis ist die Européische Agen-
tur fir Sicherheit und Gesundheitsschutz am Arbeitsplatz schon friiher gekommen.
Die Agentur betont, dass die Landwirtschaft im Hinblick auf Arbeitsunfélle einer der
gefdhrlichsten Wirtschaftszweige ist. Die Wahrscheinlichkeit eines Arbeitsunfalls
mit Todesfolge ist in der Landwirtschaft 1,7 Mal héher als in anderen Bereichen der
Wirtschaft.

Bei tédlichen Unféllen ist die Wahrscheinlichkeit sogar drei Mal héher. Korrekte War-
tung kann eine Rolle beim Unfallschutz spielen. Die Agentur schreibt in ihrem News-
letter: , Die Wartung moderner landwirtschaftlicher Maschinen und Fahrzeuge verlangt
immer mehr Fachkenntnis. Das bedeutet, dass das Wartungs- und Reparaturpersonal
qualifiziert und sachkundig sein muss.”

mit Rasenmé&hern maglichst in der Anfangszeit einzuplanen”, so Richard
Vaessen. Das Anschreiben vor dem Winter soll dafir sorgen, dass alle
Techniker von Frissen in allen Segmenten optimal ausgelastet sind. ..Im
Segment Garten und Landschaftsbau lasst sich das relativ gut steuern,
in der Landwirtschaft fallen wir oft von einem Extrem ins andere. Darum
kommt es flir uns darauf an, auf verschiedenen Gebieten aktiv zu sein.
Man ist dadurch weniger konjunkturabhangig.”

Kunden belohnen

Von den Rabatten und Sonderaktionen profitieren diejenigen Kunden,
die ihre Maschinen im Winter warten lassen. ,Ein guter Service mit
kompetenter Beratung ist wichtig fiir die ordnungsgemafie Funktion
der Maschine. Fachkundig ausgefiihrte Wartung beugt unnotigem Still-
stand vor - und verlangert die Lebensdauer der Maschine”, weif3 Richard
Vaessen. Aber ganz unabhangig vom Zeitpunkt spielt eine professionelle
Wartung auch fiir Garantien und Versicherungen eine bedeutende Rol-
le. Viele haben eine Versicherung und sind so gegen hohe Kosten abge-
sichert. Aber wenn eine Maschine ausfallt und die Versicherung nicht



Fakten aus der europdischen Studie ,,Maintenance in Agriculture*

¢ Viele Unfalle auf Bauernhafen sind o
auf unterlassene oder mangelhafte
Wartung zuriickzufiihren.

tur von Maschinen zuriick.

e Aus Geldnot entscheiden Landwirte o
sich fiir ,,Do-it-Yourself“ statt einen
Fachbetrieb hinzuziehen.

zahlt, weil eine ordnungsgemafe Wartung nicht nachgewiesen werden
kann, geht der Schaden fiir den Kunden schnell in die Tausende. ,Fast
jeder gibt sein Auto zur Inspektion, warum also nicht eine Maschine,
die das Doppelte oder Dreifache kosten kann. Der Fachhandler besitzt
die richtigen Gerate und kann die aktuellsten Updates ausfiihren”, so
Richard Vaessen.

Richard Vaessen :
Dank der Schulungen bieten wir unseren
Kunden einen optimalen Service.

Mitarbeiter kontinuierlich schulen

Nicht zuletzt investieren viele Unternehmen auch in die kontinuierli-
che Weiterbildung ihrer Techniker. Schulungen sind wichtig, und gera-
de Handlerbetriebe widmen dem Thema viel Aufmerksamkeit. ,Jeder
Hersteller oder Lieferant geht bei Schulungen etwas anders vor”, sagt
Peter Bouten von Coenders Lottum BV. , Der eine wahlt eine Schulung

In Europa gehen rund 20 % aller
Unfalle in der Landwirtschaft auf
mangelnde Wartung oder Repara-

Bei todlichen Unféllen sind rund
15 % auf Wartung an Maschinen
und Geb&uden zuriickzufiihren.

Richard Vaessen :
Zum Auslesen von Traktoren und anderen Maschinen
sind Spezialgerate erforderlich. Geréte, iiber die ein

Privatmann oder Lohnunternehmer nicht verfiigt.

vor Ort, damit alle Ersatzteile zuganglich sind und die Teilnehmer prak-
tisch arbeiten konnen. Ein anderer zieht theoretische Ansatze vor.”
Kramp bietet mit der Kramp Academy praxisorientierte Schulungen an.
Coenders Lottum BV hat bereits an mehreren Lehrgangen teilgenom-
men. Aber auch auflerhalb der Kramp Academy nutzt das Unternehmen
das Wissen von Kramp. Telefonische Kontakte gibt es fast taglich.

Auch Frissen Groen Techniek ist von den Vorteilen der Kramp Acade-
my Uberzeugt. . Inhouse haben wir eine Schulung zum Thema Hydrau-
lik veranstaltet. Unsere Platzverhaltnisse lassen es zu, einen solchen
Lehrgang durchzufiihren. Kramp stellte uns einen Schulungsleiter zur
Seite, der unseren Mitarbeitern die Inhalte praxisnah vermittelte. Wir
sparen so nicht nur Reisekosten, sondern konnen die Zeit auch optimal
nutzen. Dank der Schulungen bieten wir unseren Kunden einen optima-
len Service.”
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Ein solides Barometer fiir den Agrarrohstoff-Markt ist die Stimmung der Landwirte bzw. deren Lust

auf Investitionen. Die deutsche Landtechnikbranche hat ihren Umsatz im ersten Halbjahr 2013 um

9 % gesteigert, auf fast 4,8 Milliarden Euro. Im zweiten Quartal stieg der Umsatz um weit 17 % auf
2,53 Milliarden. Schon im Vorfeld der Agritechnica hat der Verband Deutscher Maschinen und

Anlagenbau (VDMA) die Ergebnisse einer Umfrage unter Landwirten in mehreren européi-

schen Landern veroffentlicht.

Weizen zieht an

Laut EU-Kommission wurden in der
EU-28 im Durchschnitt ca. 57,6 dt/ha
geerntet, gut 6 % Uber dem Vorjahres-
niveau. Der Internationale Getreide-
rat (IGC) setzt seine Einschatzung der
Lagerbestande am Ende des laufenden
Wirtschaftsjahres von 175 auf 180 Mio.
Tonnen herauf. Das ist unter Vorjahres-
niveau. Die Weizenkurse an der Matif in
Paris haben zugelegt und konnten die
200-Euro-Marke Uberspringen. Anfang
September hatte das US-Agrarministeri-
um die Ertragserwartungen fir die USA
auf 50,4 Mio. Tonnen nach unten korri-
giert. Runter ging es auch mit den Ein-
schatzungen der FAO: weltweit ca. 5 Mio.

Tonnen weniger.

14 E£ KRAMP

Dem Mais wird s heif3

Die Maisernte der USA drickt in den
Weltmarkt. Nach einem Drei-Jahres-Tief
haben sich die Notierungen an der Matif,
zuletzt 175 EUR/t, erholt. Die Ertrage des
Silomais reichen nicht an die Ertrage der
Vorjahre. Durch Kontrakte mit Biogas-
anlagen wird einiges an vorgesehenem
Kornermais in der Energie-Gewinnung
verschwinden.  Mdglicherweise  wer-
den die Preise stabiler. MaBige Ertrége
in Osterreich und Ungarn kénnen durch
sehr gute Ernten in Rumanien und der
Ukraine kompensiert werden. Der IGC
hat die Ertragsprogosen fiur die globale
Maisproduktion um 2 Mio. t nach unten
korrigiert — mit 943 Mio. t noch immer

Uber dem langjahrigen Durchschnitt.

Raps rauf, Soja runter

Der Raps zieht an, die
Matif-Notierung liegt bei

372,75 EUR/t. Die Ern-

ten in Europa und Kana-

da deuten auf eine gute
Raps-Versorgung hin.

Meldungen iber madgli-

che Importzollanhebung von

Biodiesel aus Argentinien und
Indonesien lassen die Preise

leicht anziehen. Die Sojabohnen
bewegen sich abwarts auf 342,90
Euro/t. In den USA liegen die aktuel-
len Ertragsschatzungen mit 3,8 Mio. gut
0,4 Mio.t héher. Transportprobleme auf
Grund der Wetterlage lassen Tageskurs-
spriinge um die rund 5 % zu.
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Die Milch macht’s

Magermilchpulverkontrakte stabilisieren sich an

der EUREX. An der Kemptener Butter- und Kase-

Borse bewegt sich der Preis bei 3.200
Euro/t. Die Butter wird dort mit ca.
4,35 Euro/kg notiert. Der Milchaus-
zahlungspreis der Molkereien in Deutschland
Vo liegt um die 0,38 Euro/kg.

Kartoffeln - kleine Knollen, groBe Erwartungen
Das Angebot ist knapp und die Knollen klein. Trotzdem, ein gutes ausreichendes Angebot bedient den
Bedarf. Schwierig ist die Beschaffung fir Schalbetriebe. Lieferungen nach Belgien und Holland halten sich
derzeit in Grenzen. Der Export nach Osteuropa belebt sich, ebenso in Richtung Stiden. Pommes frites-Her-
steller bedienen sich aus Vertragen. Chips- und Flockenproduzenten sind auf dem freien Markt aktiv. Am
Terminmarkt konnten sich die hohen Kurse zu Herbstbeginn nicht halten. Die Landwirte lagern ein. Die
Prognosen fir die Produzenten sehen nicht schlecht aus.

Saisonal und international

Die beiden grofien Volkswirtschaften China und Indien gewinnen an Bedeutung auf der Nachfrage
und auch auf der Angebotsseite der Agrarrohstoffe. Beide Lander kaufen moderne bzw. modifizierte
Landtechnik - weniger High-Tech. Indiens Rindfleischexport stieg im vergangenen Jahr um 20 %.
Der Weizen-Importbedarf Chinas ist auf einem 10-Jahres-Hoch.

........... © 0000000000000 000000000000000000c0e0e0e0eoeoeses oWWWkramp.com
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zum Full-Liner

: A\ Dank seines breiten Angebots
kann Bockel nicht nur Landwirte
zZu sveinen Kunden zahlen, son-
dern auch Gartenbesitzer und
Kommunalbetriebe:

Die Region zwischen Ruhrgebiet und Miinster ist gepragt von Viehzucht, Ackerbau und zunehmend ¢kologischer

Energiegewinnung. Gepflegte Hofe und Garten verteilen sich zwischen den kleinen Ortschaften. An der B54 steht

ein Denkmal: ,Hier liegt der Hund begraben” - es ist dem letzten westfalischen Wolf gewidmet, der 1835 hier

umkam. Die Zeiten haben sich geandert. So reizvoll die Landschaft, so innovativ sind die Menschen der Region.

ontag, 15 Uhr, in Herbern. In der Herbstsonne leuchten rot zwei
nagelneue Case-Traktoren. Eine Kolonne Rasenmaher begriifit
an der Ortseinfahrt Herbern direkt an der B54 die Ankom-
menden. Seit 1883 ist hier Landtechnik Bernhard Inh. Hubertus Bockel
ansassig. Eine Institution, der die Kunden seit 130 Jahren vertrauen. Die
Case I|H Traktoren an der B54 gehdren zur Ausstellung des Unterneh-

mens.

Direkt gegeniiber das grofzigi-
ge Geschaftshaus. Die Werkstatt
und der Landtechnikhandel lie-
gen dahinter. Zum landtechnischen
Firmenportfolio gehdéren Case IH,
Vogel & Noot, Hardi und Krone. Im Schaufenster stehen neben Klein-
maschinen und Geraten von Husqvarna, Sabo und Echo auch Geschenk-
artikel, Kiichenbedarf und ein Strandkorb, die Gartenmdbelausstellung
befindet sich im darlber liegenden Geschoss. Bei Bockel findet jeder,
was er braucht. Markenqualitat wird in der Werkstatt bzw. dem Land-
technikhandel genauso ernstgenommen, wie im Ladengeschaft.

Hubertus Bockel pendelt standig zwischen Schreibtisch und Werkbank.

16 £ KRAMP

Ein Mann, ein Wort. Da sind

wir ganz traditionell.

Seine Frau fiihrt die Buchhaltung und das Geschéaft. Insgesamt zehn Mit-
arbeiter beschaftigt das Unternehmen. Zu den Kunden gehdren nicht nur
Landwirte, teilweise in vierter Generation, und die zahlreichen Gartenbe-
sitzer, sondern auch Golfplatzbetreiber und Kommunalbetriebe. Sie alle
schatzen die unkomplizierte Zuverlassigkeit der Bockel-Familie, zu der
jeder Mitarbeiter zahlt.

Von wegen ,, montags geschlossen”
Doch Montagnachmittag ist das
Geschaft geschlossen. Und von der
Werkstatt ist nichts zu horen. Kei-
ner da? Der Eindruck tduscht. Im
Geschaft wird das Sortiment auf die
Herbst- und Vorweihnachtszeit umgestellt. Das heift, die Vorbereitungen
zum vorweihnachtlichen Event in der zweiten November-Woche, dem
Winterzauber, laufen auf Hochtouren. Dass in der Werkstatt gearbeitet
wird, ist von der Strafe aus weder zu sehen noch zu horen. Westfalisches
Understatement. Vier rote Boxen verraten: Kramp war hier, also lauft da
was. Drauflen auf dem Hof hért man nur den Hochdruckreiniger.



/N Den Familienbetrieb fiihren
Hubertus Bockel und seine Frau.

AN Die Monteure des Unterneh-
mens legen darauf Wert, dass
jeder Kundenauftrag schnell bear-
beitet wird.

In der Halle wird geschraubt, geschweif3t und montiert. Ein ziemlich
junges Team, jeder im ordentlichen Blaumann, ist konzentriert bei der
Arbeit. An einem Ende der Werkstatt ist Daniel Jansen mit dem Anbau
eines Schutzbiigels am Traktor gleich fertig. Am anderen hat sich
Christian Raters einen kleinen Automower von Husqvarna auf den OP
gelegt. Mit Hilfe des Laptops liest er das Gerat aus. ., Das ist nicht anders
als bei den groflen Traktoren”, erklart er. Vor gut zwolf Jahren hat der
erste kleine Rasen-Roboter Bockels Geschaft verlassen. Damals eher ein
Einzelfall. Inzwischen ist es ein regelrechter Boom. Weniger storanfal-
lig und wesentlich robuster als die erste Generation ist bereits die dritte
Generation auf dem Markt bzw. den Griinflachen unterwegs.

Ausbildung und Weiterbildung

Noch immer robust und kein bisschen stéranfallig ist Alfons Feld-
mann, der Senior-Mitarbeiter, seit 49 Jahren im Unternehmen. Wah-
rend die .Jungen” mit dem Laptop reparieren, bringt er ihnen die Knif-
fe der Mechanik bei. Der Senior-Mitarbeiter hat einen freien Tag. Dafiir
ist heute ein angehender Lehrling zum Schnupperkurs vor Ort, noch in
zivil. Seit der Betriebsiibernahme vor 20 Jahren bildet der Landtechnik-
meister Hubertus Bockel wie auch schon sein Vater Lehrlinge aus. Seit-
her haben wohl gut 25 Landtechniker erfolgreich die Abschlusspriifung
absolviert. Wer bei Bockel gelernt hat, hat so etwas wie einen Meister-
schein. Landtechniker von Bockel sind gesucht in der Branche. .Mir und
meinem Team macht es Spaf3, jungen Menschen das Handwerkszeug fir
ein erfolgreiches Berufsleben in die Hande zu geben”, erklart Hubertus
Bockel. Wer sich im Unternehmen bewirbt, darf kommen und erst einmal
reinschnuppern. Das heifit, einen Tag lang zusammen mit dem Mitarbei-
ter-Team im Einsatz. Bei der Entscheidung, ob jemand seine Ausbildung
im Familienbetrieb beginnt, sind alle Mitarbeiter eingeschlossen. Wie
auch bei den Geschéften besiegelt Hubertus Bockel den Arbeitsvertrag
per Handschlag. ..Ein Mann, ein Wort", sagt der Chef lachend: .Da sind

wir ganz traditionell

www.kramp.com
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STECKBRIEF

Name: Melanie Goller
Alter: 25

Start bei Kramp: Dezember
2008, Stammdatenerfassung

Heute tatig als: Sales Support

Hobbies: Ich tanze sehr gerne,
lese, fahre Ski und Inliner

Berufliche und persdnliche
Ziele fiir die Zukunft: Beruflich
mochte ich mich immer weiter
entwickeln, Erfahrungen sam-
meln und mich neuen spannen-
den Aufgaben stellen. Meinen
Handelsfachwirt habe ich schon
absolviert; jetzt werde ich an ei-
nem Englischkurs teilnehmen,
der von Kramp organisiert wird.
Privat traume ich von einem
Hauschen im Griinen und einer
kleinen Familie.

18 E£ KRAMP

Motto: Glick heif3t nicht, das
Beste von allem zu haben,
sondern das Beste aus allem zu
machen.

Dein Highlight bei Kramp: Die
60" Jahr Feier in Holland war
wirklich super! Die Organisa-
toren haben hier tolles auf die
Beine gestellt. Am interessan-
testen war es, Kollegen aus
allen Landern dabei zu haben.
Eine tolle Chance, Kontakte zu
kniipfen und sich kennenzu-
lernen.

Welche(n) Kollegin/Kollegen
sollen wir in der nachsten Aus-
gabe des Focus interviewen?
Da ich in meinem Arbeitsalltag
nicht mit Lagermitarbeitern in
Kontakt komme, wiirde es mich
freuen, in der nachsten Ausga-
be einen Mitarbeiter aus dieser
Abteilung naher kennenlernen
zu konnen.

STECKBRIEF

Frank Schruff

1989 in der
Logistik. Zwischen 1993 und
2010 in verschiedenen Berei-
chen (Vertrieb, Einkauf und
Content-Team Varsseveld). Ab
2010 als Produktmanager tatig.

Assortment
Manager seit Oktober 2013. Als
Mitglied des Sales- und Marke-
ting-Teams bin ich Schnittstelle
zwischen Vertrieb und Pro-
duktmanagement. Zu meinen
Aufgaben zahlen beispielsweise
die Sortimentsentwicklung und
-pflege, Preisgestaltung, aber
auch Marketingaktivitaten. Die
Mitarbeit in den verschiedenen
Bereichen macht meinen Job
sehr abwechslungsreich und
vielseitig.

Ich interessiere mich
fur FuBball - allerdings nicht
mehr aktiv - und steige in jeder
freien Minute auf das Rad.
Zudem restauriere ich derzeit
Stiick fur Stiick einen Oldtimer-
Schlepper der Marke Deutz.
Das ist fiir mich ein schoner
Ausgleich.

Im Laufe
meines Berufslebens habe ich
schon zahlreiche Herausforde-
rungen angenommen. Ich lasse
mich Giberraschen, was die
Zukunft bringt. Das Geheimnis
ist, immer fir neue Dinge offen
zu sein, dazulernen zu wollen
und sich aktiv weiterzubilden.
Privat steht Gesundheit fiir
meine Familie und mich auf der
Wunschliste ganz oben. .IH
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Mit Sachverstand Service optimieren

Frauen und Technik? Das passt!

Anpacken, ausprobieren und dazu-
lernen - wer mehr Uber seine
Produkte weil3, ist auch erfolgrei-
cher. Frauen miuissen nicht lan-
ger zuhoren, wenn Manner lber
Komponenten und Kraftstoffe
fachsimpeln. Mit einem eigens auf
sie zugeschnittenen Praxisseminar
werden sie nun gezielt in Moto-
ren der grof3en Marken Briggs &
Stratton sowie Honda fit gemacht

und konnen ab sofort mitreden.

ur wer gut informiert ist, kann in Ser-

vice, Verkauf und Reparaturannah-

me bei den Uberwiegend mannlichen
Kunden punkten. Frauen, die sich mit Moto-
ren auskennen, wissen: lhr Sachverstand fallt
im Gesprach starker auf und wirkt noch kom-
petenter als bei ihren Kollegen. Wer es lernen
mochte, findet im neuen Seminarprogramm
der Kramp Academy ein mafigeschneidertes
Angebot: Die Motorenschulung exklusiv fir

Frauen.

.Der Vorteil einer rein weiblichen gegentiber
einer gemischten Teilnehmergruppe liegt in
der Offenheit”, weifl Trainer Ralf Neubauer.
.Frauen zeigen untereinander weniger Scheu,
fragen viel mehr und sprechen direkt an, was

ihnen gegebe ch unklar ist. So ent-

stehen Dialog der, wodurch

Erfahrungen gr

Nachhaltiger Lernerfolg durch

Xisarbeit

Lehrgang th
xisbezug. Die Ke
verschiedenen

Rasenmaher bi

TT0)

T

Termine ,Motorenschulung exklusiv fiir Frauen®:
7. Januar 2014 in Strullendorf, 14. Januar 2014
in Hamminkeln, 16. Januar 2014 in Torgau.

vermittelt. Die Teilnehmerinnen bekommen einen starken Bezug zu den Produkten und so
auch zum Kerngeschéft ihres Betriebs, indem sie beispielsweise bei der Ol-, Zindungs-
und Kraftstoffkontrolle oder bei der Wartung und Einstellung der Motoren aktiv mitarbei-
ten. Da sie diese neuen Erfahrungen gemeinsam machen, stellt sich der Lernerfolg in der
Regel schneller ein und wirkt nachhaltiger als in gemischten Gruppen.

Nach den theoretischen Grundlagen, U‘en und Praxistipps widmet sich das Praxisse-
minar ganz konkret den drei Anwendungsbereichen Reparaturannahme, Ersatzteilsuche
und Kaufentscheidung. Neben vielen neuen Kenntnissen erhalten die Teilnehmerinnen im
luss ein Zertifikat.

Tageslehrgang umfasst acht Seminarstunden. Die nachsten Termine: 7. Januar 2014
ar 2014 in Hamminkeln und 16. Januar 2014 in Torgau.

Seminar der Kramp Academy finden Sie unter www.kramp.com.
e auch unsere aktuelle Schulungsbroschiire bestellen. Fir Fragen
chulungskoordinatorin Klothilde Hubner e zur Verflgung unter
4430-499 oder krampacademy.dach.f@kramp. ’

e o o o o \Wejtere Schulungen unter www.kramp.com
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Agrar-Nachrichtenzentrale

Stets aktuell: Mit der Agrar Cockpit-
App erhalten Sie wichtige Meldungen
aus der Agrar-Welt. Zu den Themen
gehoren Tier- und Pflanzenproduk-
tion, Agrartechnik und -wirtschaft,
Bio-Landwirtschaft, Wald- und Forst-
wirtschaft, Umwelt, Energien u. v. m.
Die kostenlose App ist kompatibel
mit iPhone, iPad, iPod touch, Android
sowie Windows
Phone 8, 7.5 und
7. Stichwort:
Gratis App Agrar
Cockpit.

Agrar Cockﬁit

Srromesugueg st Benan -
[y

“imn it b B ke s g
DA I | wrisdp i Aacheng ries Dimsl

Sehlag Tshi
T b s &, Py e
[ S S )
[

oghartirk=be 1M Yolmach n
dar

Vst el s, e Wi 5 o

.‘ Agrar g
I Cockpit i iy A e it

Eraihin wrd Asthhatie PR PLLWET.

.
-

—
x -.a - ._?_.__-...‘.-._... ¥ U

4 e ._".', -r'- i 5 . . i
B9 5 =t iyt i ; gnd . K ™, B Wl T TGP
20 B2 KRAMP. Ky
3 il R Rl b . %

REGIOR

Saat BAYERN
gut auch Landmaschinen. Ter—
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Kennen Sie schon unsere

Facebook-Seite? X
Besuchen Sie uns unter =
www.facebook.com/KrampGmbH L
und schicken Sie uns eine Freund- W

schaftsanfrage. ,:

Wir gratulieren zur Neu-
oder Wiedereroffnung!
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::;guend: Kunden von uns haben sich _ EZU::E;z ;n&lea'Sd?'rf _
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2 zt'mrbindung mit einem Tag der o

tag. In Ve

llem die kleinsten Besu-

Tiir erwartete vor a e

cher tolle Highlights.
tionen, wie Hiippfburg,
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i Malwettbewe ’
i -parcour mi )
d um die Land

n erfreuten auch

Neben vielen A
Kinders chminken,
d Gewinnspielen gab

es einen Izaktoz t F uh.l: er ScI]eJJ] =

un
ausgabe. Tagesangebote r

te
wirtschaft, Holz und Gar

| . die Erwachsenen.
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LHO Lagerhaus Fli_nl’lcsbach_
Silbernes Firmenjubilaum bem.wt
LHO Lagerhaus Flintsbach. Sei
25 ereignisreichen Jahr_ep enga-
giert das moderne Fa.rlmhenu.rj—
ternehmen sich Tag_fur Tag fur
die Zufriedenheit seiner Kunden.

.. Zuwachs bei Kramp

. Am1. September begriiBte Kramp in

- Strullendorf neun neye Auszubildende.

~Nicht nur die Marketingabteilung durfte

sich iber Nachwuchs freuen. Auch Aus-

- bildungsberufe in den Bereichen GroB-
. und AuBenhandel, Landmaschinenme-

chanik und Logistik sind bej den jungen

Leuten sehr gefragt. Die Azubis haben
$ sich entschie-
den, die ersten
Schritte im
Berufsleben
mit Kramp zu
gehen.

65 Jahre Anton Hiilsken
GmbH & Co. KG

Die Firma Anton Hilsken Land-
und Gartentechnik feierte

Mitte September ihr 65-jahriges
Bestehen. Anlasslich dieses
Ereignisses lud das Unterneh-
men seine Gaste zu einer groflen
Ausstellung mit landwirtschaft-
lichen Maschinen und einer
anschliefenden Feier in der fest-
lich dekorierten Ausstellungs-
halle ein.
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Agri Historica

Unseren Urahnen auf der Spur

Die Agri Historica begeistert jahrlich mehr als 10.000 Besucher mit restaurierten Traktorschmuckstiicken auf der

Messe Sinsheim. Am 26. und 27. April 2014 konnen sich Interessierte auf einem der groBten Ersatzteilmarkte fur

historische Landmaschinen neu inspirieren lassen und vielleicht das ein oder andere Messeschnappchen machen.

Nicht nur Technikbegeisterte kommen auf ihre Kosten - die Agri Historica ist ein Erlebnis fur die ganze Familie.

L

o o™

eben einem grof3en Bauernmarkt, der Produkte aus Weinbau

und Landwirtschaft aus der heimischen Region anbietet, erhal-

ten die Messebesucher faszinierende Einblicke in den landlichen
Alltag vergangener Zeiten. Dass Traktoren aus dem 19. Jahrhundert frii-
her ganz ohne Fahrerkabine, Vollklimatisierung und GPS auskamen,
konnen sich heute hochstens noch unsere Grofleltern vorstellen. Zahl-
reiche Vorfihrungen auf der Agri Historica beweisen aber eindrucksvoll,
dass auch die alten Modelle nicht nur Charme, sondern auch Power zu
bieten hatten.

Von der Vergangenheit in die Gegenwart

Die Anfange der Landwirtschaft fihrten Archaologen von der Kiste Isra-
els bis zum Iran, an den Rand des sogenannten Fruchtbaren Halbmonds.
Dieses halbmondférmige Gebiet zeichnet sich durch seine fruchtbare
Steppenlandschaft mit langen, heilen Sommern und kurzen, milden
Wintern aus. An dieser Stelle fanden die Forscher mehr als 10.000 Jahre
alte Pflanzenreste, Reliquien aus der vergangenen Eiszeit. Die Funde las-
sen Rickschlisse darauf zu, wie unsere Vorfahren sich einst erndhrten

22 KRAMP

- und zwar von der Hand in den Mund. Ob Knollen, Friichte oder Graser,
was man auf der Jagd fand, verleibte man sich ein. Neben den Pflanzen-
Uberresten lieferten auch Werkzeuge aus Knochen und Stein wertvolle
Hinweise auf die frihe Landwirtschaft. Zum Ende der letzten Eiszeit, vor
11.700 Jahren, begannen die Menschen damit, Getreide anzubauen. Sie
pflanzten wilde Getreidesorten wie etwa Wildgerste, spater auch Weizen
und andere neue Sorten. Obwohl sich durch Zichtungen im Laufe der
Zeit das Getreide stetig verbesserte, lie3en sich aus den Funden zuneh-
mende Probleme mit Unkraut ablesen. Gut 2.000 Jahre nach den ersten
Anbauversuchen gelang es den Menschen mit einem relativ professio-
nellen Anbau von Gerste, Weizen und Linsen, gentigend Nahrung fir die
wachsenden Siedlungen anzuschaffen - ein bedeutender Fortschritt fir
die gesamte wirtschaftliche und gesellschaftliche Entwicklung. Dieses
Procedere hat bis heute Auswirkungen. Denn viele der Pflanzen, die im
Fruchtbaren Halbmond ihren Ursprung fanden, stellen die Nahrungs-
grundlage der heutigen Weltbevdlkerung dar.

eees o0 e o0 oo oo o e oeWeiterelnformationenunter www.agri-historica-messe.de



Bilderratsel

Lombardel macht Laune

Seien Sie live dabei, wenn der Stilfser Pass in Italien erdffnet wird*,
organisiert von KONIG, dem Spezialisten fiir professionelle
Schneeketten. Neben einem tollem Programm inklusive
Werksbesichtigung bei KONIG, logieren Sie im luxuridsen 5-Sterne
Hotel .Bagni Nuovi” in Bormio (Lombardei) mit attraktiven Wellness
Einrichtungen und erlesenen Gaumen-freuden. Unter allen richtigen
Einsendungen verlosen wir 3 unvergessliche Tage (2 Ubernachtungen)
fur zwei Personen.

Machen Sie mit und finden Sie die 4 Fehler im unteren Bild.

Unterschied 1:

Unterschied 2:

Unterschied 3:

Unterschied 4:

Schicken Sie uns die Lésung an folgende Adresse:
Kramp GmbH

Kramp Focus / Stichwort: Bilderratsel
SiemensstraBie 1 ¢ 96129 Strullendorf ¢

E-Mail: focus.defdkramp.com

Bitte geben Sie Ihre Kundennummer an!

*Die Eréffnung des Stilfser Pass findet in der Woche vom 5. bis 10. Mai 2014 statt. Der
genaue Tag kann witterungsbedingt erst Ende Marz 2014 festgelegt werden. Der Gewin-
ner des Preisratsels wird umgehend von Kramp benachrichtigt und ber den genau-
en Programmablauf informiert. An- und Abreisekosten sind nicht im Preis enthalten.
Einsendeschluss fiir das Gewinnspiel ist der 20.01.2014 (Datum des Poststempels). Unter
allen Einsendungen entscheidet das Los. Die Gewinner werden schriftlich benachrich-
tigt. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen. Barauszahlung ist nicht mdglich. Die Mitarbei-
ter der Firma Kramp sind von der Teilnahme ausgeschlossen. Die Verdffentlichung der
Gewinner erfolgt zeitversetzt in einer der ndchsten Focus-Ausgaben.

© © 0 00000000 00000000000 0000000000000 000000000000000000OCO0CO0COCOCOCIOCOCOCEOCEOCOCEOCIOCEOCIEOCEOCIOCEOCIOCEOCEOIEOOEOSEOETOSEOES o» WWWkramp.com

Drehpflug EM in Bad Rothenfelde

Herzlichen Gluckwunsch!

Herausgeber:
L N .. X L Kramp GmbH Strullendorf
Starke Traktoren und schnittige Pfliige trosteten den Gewinner unseres Preisratsels aus Slamanesic 1
Focus 02/13, Christoph Peveling von der Fa. Peveling in Rhede, tiber den Dauerregen hin- 96129 Strullendorf

weg und machten die Drehpflug-EM in Bad Rothenfelde zum unvergesslichen Erlebnis.

Der im Focus dargestellte Bildausschnitt lieB mehrere Mdglichkeiten zu: Pneumatikfitting,

Pneumatiksteckverschraubung oder pneumatisches Druckregel-Ventil.

Redaktion und Grafik:
Marketing Kramp

E-Mail: focus.de@kramp.com
www.kramp.com

Fotos: Anton Hiilsken GmbH (1), Appstore (1), Grote (1),
Kramp (45), LHO Lagerhaus Flintsbach (1), Meastep
(1), Shutterstock (9], VOSS (3], Wenn Agrartechnik (1)
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